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RESUMO

O presente estudo visa a analisar o modo como os Tribunais brasileiros tém aplicado os
institutos e teses relativos a alteracdo de circunstancias (especialmente aqueles relativos a
revisdo/ resolucdo contratual por onerosidade excessiva superveniente ou frustracdo do fim
contratual) no contexto da pandemia da COVID-19 e se tal aplicacao t€ém sido adequada, sob
o ponto de vista técnico, da analise econdmica do Direito, da distribuicdo equanime de riscos
entre as partes, da seguranca juridica. Ademais, busca-se compreender se a revisdo e/ou
resolugdo contratual por evento superveniente, nesse cendrio pandémico, passou a ser mais
frequente. Para tanto, adotou-se como referencial tedrico os testes desenvolvidos pelo jurista
Melvin Aron Eisenberg e as principais teorias revisionistas. A luz desse marco tedrico, fez-se
uma analise predominantemente quantitativa e dedutiva de acordaos do Tribunal de Justica do
Estado de Minas Gerais (TJMG) publicados até 14 de novembro de 2022. A coleta de dados
foi efetivada no proprio site do TIMG através da ferramenta de pesquisa de jurisprudéncia. A
partir dessa amostra relativamente pequena de acordaos, foi possivel compreender em certo
grau como as cortes brasileiras abordaram os impactos gerados pela pandemia da COVID-19
sobre os contratos. Nesse sentido, concluiu-se que a aplicacdo dos mecanismos de revisao e
resolugdo contratuais por excessiva onerosidade superveniente deixou de ser
excepcionalissima, embora permaneca sendo a exceg¢do. Além disso, chegou-se a conclusdo
de que a aplicagdo de institutos relativos a alteracdo de circunstancias foi mista, tendo sido

adequada tecnicamente em determinados casos e equivocada em outros.

Palavras-chave: direito contratual; pandemia; alteracdo das circunstancias; jurisprudéncia;

TIMG.



ABSTRACT

The present study aims to analyze how the Brazilian courts have applied the institutes and
theses regarding the change of circumstances (especially those regarding contract revision/
termination by impracticability or frustration) in the context of the COVID-19 pandemic and
whether such application has been appropriate from the technical point of view and from the
point of view of Law and Economics, the equitable distribution of risks between the parties
and the legal certainty. Furthermore, it is sought to understand if the revision and/or
contractual resolution by unexpected circumstances in the pandemic scenario has become
more frequent. To do so the tests developed by the jurist Melvin Aron Eisenberg and the main
revisionist theories were adopted as a theoretical reference. In the light of such theoretical
framework, a predominantly quantitative and deductive analysis was made of rulings from the
Court of Appeals of the State of Minas Gerais (TJMG) published until November 14, 2022.
Data collection was carried out at the TIMG's website, using the jurisprudence search tool.
From this relatively small sample of rulings, it was possible to understand to a certain extent
how the Brazilian courts have approached the impacts generated by the COVID-19 pandemic
on contracts. In this sense, it was concluded that the application of contractual revision and
termination remedies for impracticability cases is no longer exceptional, although it remains
the exception. Furthermore, it was concluded that the application of institutes related to the
change of circumstances was mixed, having been technically adequate in certain cases and

mistaken in others.

Keywords: contract law; pandemic; change of circumstances; jurisprudence; TIMG.
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1 INTRODUCAO

Em 11 de marco de 2020, a Organizacdo Mundial da Saude caracterizou o surto de
casos da doenga viral respiratoria COVID-19 (causada pelo virus Sars-Cov-2) como uma
pandemia (OPAS, 2022). Em 20 de marco de 2020, o Congresso Nacional reconheceu,
através do Decreto Legislativo n° 6, a ocorréncia de estado de calamidade publica advindo da
disseminagdo da COVID-19 em territério patrio. Desde entdo, no ambito nacional, buscou-se
conter a dissemina¢ao da doenga através de diversas medidas restritivas da circulagdo de
pessoas, tais como a vedacdo do funcionamento de estabelecimentos que explorassem
atividades reputadas como ndo essenciais e promotoras de aglomeragao de pessoas (v.g. bares,
shoppings, academias de musculagdo) e a suspensdo da prestagdo presencial de aulas nas

institui¢cdes de ensino.

Diante das restrigdes dessa natureza, o desenvolvimento de diversos contratos civis e
de consumo foi abalado. Por exemplo, locatarios de imdveis comerciais que desenvolviam
atividades ndo essenciais foram impossibilitados de explora-los comercialmente; indices de
corregdo monetaria subiram vertiginosamente diante dos abalos do evento pandémico na
economia global; prestadores de transporte escolar, diante da suspensdo das aulas presencias,
foram impossibilitados de explorar comercialmente veiculos financiados para tanto; dentre

outras situacoes.

Nesse cenario, o equilibrio contratual desses contratos pode ter sido impactado pelo
advento da pandemia, o que, na auséncia de negociacdo extracontratual entre as partes,
reclamaria intervencao judicial — conforme o principio constitucionalmente insculpido da
inafastabilidade de jurisdi¢ao - de modo a restabelecer tal equilibrio contratual perturbado.
Ou seja, a pandemia ensejaria a aplicagdo dos institutos e teses relativos ao desequilibrio
contratual advindo de eventos supervenientes a contratacdo, isto €, institutos pertinentes a

tematica da alteragdo de circunstancias.

Sendo assim, este trabalho visa, prima facie, a analisar o modo como os Tribunais
brasileiros tém aplicado os institutos e teses relativos a alteragdo de circunstancias no contexto
da pandemia da COVID-19 e se tal aplicagdo tém sido adequada, sob o ponto de vista técnico,
da andlise econdmica do Direito, da distribui¢do equanime de riscos entre as partes, da
seguranga juridica. Nesse aspecto, adotar-se-4 como hipotese a tendéncia a ndo adequagdo da

andlise perpetrada pelos Tribunais, uma vez que, na jurisdicdo de diversos paises, ha um



déficit de precedentes judiciais coerentes em tal matéria (HONDIUS, 2021, p. 11-12) e,
especialmente no Brasil, as Cortes nacionais nao se atentam para a diferenciagdo criteriosa

das principais teorias revisionistas admitidas pelo ordenamento patrio (ANDRIGHI, 2022).

Em segundo lugar, considerando a tamanha gravidade e extensdo da pandemia da
COVID-19, buscar-se-4 compreender se a revisdo e/ou resolu¢ao contratual por onerosidade
excessiva superveniente deixou se ser excepcionalissima (TARTUCE, 2022, p. 235) e passou
a ser mais frequente. Nesse sentido, adotar-se-4 como hipotese o aumento de frequéncia da
concessao de tutela ao devedor, tendo em vista que o principal obstidculo a operacdo da
revisdo/resolu¢do dessa natureza era a exigéncia da imprevisibilidade e/ou extraordinariedade
do evento superveniente e, a partir de tais caracteristicas do evento pandémico, dificilmente

tal requisito nao sera satisfeito no caso concreto.

Para atingir tais objetivos, apresentar-se-a, primeiramente, um breve historico das
principais teorias pertinentes a alteracdo de circunstancias, ressaltando-se as suas diferencas e
similaridades. Em seguida, expor-se-4 acerca dos testes desenvolvidos pelo jurista Melvin A.
Eisenberg, os quais consubstanciam uma abordagem centrada na andlise econdmica do
Direito, além de possuirem similaridades com as teorias mencionadas. Por fim, a luz de tais
teorias e dos testes de Eisenberg, analisar-se-4, numa abordagem precipuamente quantitativa e
dedutiva, acérdaos do Tribunal de Justica do Estado de Minas Gerais (TJMG) atinentes a
aplicacdo de institutos da alteracdo das circunstancias (notadamente a revisdo/resolucio por
onerosidade excessiva superveniente e frustracdo do fim do contrato). Nao se ignora que o
universo de acordaos analisado ¢ relativamente pequeno, vez que diz respeito ao Tribunal de
Justica de apenas um Estado. Porém, mesmo diante de tal limitacao, ja sera possivel conhecer

parte do fenomeno em questdo, de modo que o presente trabalho ndo pretende esgotar o tema.

Especificamente quanto a metodologia, destaca-se que revisdo bibliografica foi
efetivada no interim de 12/11/2021 a 27/09/2022 mediante a pesquisa por artigos académicos
e monografias que tratavam da alteragdo de circunstancias, além de manuais e cursos de
Direito Civil. No que toca a coleta de dados, essa foi realizada no intervalo temporal de
14/11/2022 até 05/12/2022 mediante pesquisa no proprio sistema de pesquisa de
jurisprudéncia do TIMG.
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2 BREVE HISTORICO DAS TEORIAS RELATIVAS A ALTERACAO DAS
CIRCUNSTANCIAS

A expressao “alteragdo das circunstancias”, de modo geral, remete aquelas situagdes
nas quais a ocorréncia de um fato superveniente (i.e., um fato posterior a formagao do
contrato) altera consideravelmente o equilibrio contratual. Nesse sentido, de modo a melhor
delimitar o tema, para os fins desse trabalho considera-se que a alteragdo das circunstancias se
correlaciona essencialmente a quatro institutos: a revisao contratual diante de eventos
supervenientes; a resolucdo contratual por excessiva onerosidade superveniente; a
impossibilidade (definitiva ou temporaria) superveniente de prestar; e a frustragdo do fim do
contrato (MARTINS-COSTA, 2022). No entanto, de modo a melhor delimitar o escopo deste

trabalho, a impossibilidade superveniente ndo serd analisada detidamente.

Nesse sentido, com vistas a melhor compreender tal tematica, realiza-se a seguir breve
historico acerca das principais teorias desenvolvidas para resolver os conflitos resultantes da

alteracdo de circunstancias.

2.1 A CLAUSULA REBUS SIC STANTIBUS

A clausula rebus sic stantibus, desenvolvida na Idade Média, constitui a origem
comum da grande maioria (ou mesmo todas) das demais teorias revisionistas modernas
(SCHREIBER, 2022, p. 193). Tal concepgao tedrica exprime essencialmente “[...] a ideia de
um condicionamento implicito dos vinculos consensuais duradouros a persisténcia do estado
de fato existente ao tempo do pacto” (SCHREIBER, 2022, p. 193). Em outras palavras, pela

teoria da clausula rebus sic stantibus presume-se,

nos contratos comutativos, uma clausula, que ndo se 1€ expressa, mas figura
implicita, segundo a qual os contratantes estdo adstritos ao seu cumprimento
rigoroso, no pressuposto de que as circunstancias ambientes se conservem
inalteradas no momento da execucdo, idénticas as que vigoravam no da
celebracdo (PEREIRA, 2022, p. 155).

Nota-se, assim, que a referida teoria flexibiliza, prima facie, o chamado “principio do
pacta sunt servanda” ou “principio da obrigatoriedade dos contratos”, também de origem

medieval. Tal principio, em sua acepg¢ao liberal, informava que, embora o individuo fosse
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livre para contratar ou ndo, uma vez contratando, “deveria cumprir o pactuado em qualquer
circunstancia” (SCHREIBER, 2022, p. 163). Trata-se, assim, de constru¢do tedrica que
valoriza extremamente a confianca e a seguranga juridica nas relagdes negociais. Em verdade,
conforme salientam Ewoud Hondius e Hans Christoph Grigoleit (2011a, p. 4, traducdo nossa),
o principio do pacta sunt servanda ¢ insito a no¢ao de autonomia privada, vez que
sob essa ideia, individuos determinam, através do consenso, as normas que
governam suas transagdes. E um pré-requisito da liberdade contratual o fato
de as normas sobre as quais ha consenso serem vinculantes para a parte
relevante, sendo o acordo teria nada mais que valor moral e a funcionalidade

das trocas contratuais seria posta em perigo. Assim, a liberdade contratual
corresponde responsabilidade.

Dada tal flexibilizagdo do principio do pacta sunt servanda, Viviane Ferreira (2022)
nos ensina que o desenvolvimento da cldusula rebus sic stantibus foi problematico. Isso, pois
a divida, instrumentalizada pelo contrato, era tida como uma promessa do devedor para com o
credor (que cré na palavra dada pelo devedor) e o descumprimento do pactuado, mesmo
diante de alteragdo das circunstancias, era tido como uma quebra de promessa e, portanto, um
pecado (FERREIRA, 2022). Percebe-se, assim, que o principio do pacta sunt servanda era
tido, no ambito do Direito Candnico da €poca, como praticamente sagrado e a tentativa de

relativiza-lo naturalmente enfrentaria resisténcias.

Todavia, mesmo diante desses obstaculos, a referida teoria conseguiu se desenvolver
durante a Idade Média. Nessa esteira, visualiza-se tal desenvolvimento nos comentarios
realizados pelo canonista Johannes Teutonicus ao texto “Enarrationes in Psalmos”, datado do
inicio do século V, de autoria de Santo Agostinho e contido no Decreto de Graciano (datado
de cerca de 1142) (THIER, 2011, p. 16-17), o qual era uma compilacdo de textos e
ensinamentos relativos ao Direito Candnico desenvolvido até o Século XII (ROESLER, 2004,
p. 9). Nesse texto, Santo Agostinho questiona se o decurso do tempo e a alteracdo de
circunstancias poderia transformar uma promessa originariamente “honrdvel” em uma nao
vinculante (THIER, 2011, p. 16) a partir de um exemplo inicialmente trazido pelo filosofo
Cicero (106 a.C. — 43 a.C.), qual seja, o do depositante que, apds depositar uma espada, havia
se tornado louco (THIER, 2011, p. 16). Conclui Agostinho “ser evidente que, devido a
condicdo mental alterada do depositante, a espada deveria ser mantida em poder do
depositario” (THIER, 2011, p. 16-17, tradu¢do nossa), até que aquele recuperasse sua
sanidade (THIER, 2011, nota de rodapé n° 9) Comentando esse texto, o mencionado

canonista “chegou a conclusao de que todo contrato esta sujeito a condicao de constancia das
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condi¢des” (THIER, 2011, p. 17, tradug¢do nossa). Vislumbra-se, aqui, uma das primeiras

ventilagdes acerca da teoria da clausula rebus sic stantibus.

No entanto, “[A] partir do século XVII, [...] a laicizacdo e a releitura racionalista do
direito conduziriam ao primado da vontade e a consagracdo do pacta sunt servanda como
principio de carater praticamente absoluto” (SCHREIBER, 2022, p. 193). Ou seja, com o
advento da ideologia liberal na Era Moderna, o principio do pacta sunt servanda voltou a
prevalecer absolutamente sobre a clausula rebus sic stantibus, somente sendo essa concepcao

tedrica retomada “a partir da segunda metade do século XIX” (SCHREIBER, 2022, p. 193).

2.2 TEORIA DA PRESSUPOSICAO

Uma das teorias subsequentes que resgataram a nogao intrinseca a clausula rebus sic stantibus
¢ a teoria da pressuposicdo, desenvolvida por Benhard Windscheid na Alemanha do século
XIX (HARKE, 2022). Cristiano Chaves de Farias e Nelson Rosenvald (2020, p. 279) bem
sintetizam a esséncia dessa doutrina:
[...] a teoria da pressuposicao, de Windscheid, parte da premissa de que
tacitamente as partes vinculam o seu acordo a uma existéncia de
determinadas situagdes. Ha uma autolimitagdo da vontade, pois a vontade
negocial somente teria validade naquelas situagdes em que o declarante
reputasse como certo e, por isto, ndo colocou como condi¢do de que exista,
apareca ou persista determinada circunstancia. [...] Portanto, a pressuposi¢ao
seria uma condicdo ndo desenvolvida. A relagdo juridica ¢ originada de um
certo estado de coisas; se o estado de coisas pressuposto nao existir, ou nao

se concretizar, ou deixar de existir, a relacdo juridica constituida através da
vontade ndo se mantém, a ndo ser contra a vontade do declarante.

Nota-se, aqui, da mesma forma que na teoria da clausula rebus sic stantibus, a presenca de um
condicionamento implicito da vontade. Porém, percebe-se que, enquanto a teoria da
mencionada clausula faz referéncia a manutencdo do estado fatico presente quando da
formagdo do contrato, a teoria da pressuposicdo ¢ mais ampla, pois a vontade pode estar
condicionada implicitamente ndo apenas a manutencdo do estado de fato contemporineo a
formac¢do do contrato, mas também a ndo concretizacdo de uma situagao fatica futura, isto ¢é, a

ocorréncia de uma mudanga tida como certa.

Ademais, segundo essa mesma teoria, a parte prejudicada pela alteracdo de

circunstancias somente seria digna de tutela se a pressuposi¢cdo fosse cognoscivel pela outra
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parte (SCHREIBER, 2022, p. 193). Entretanto, a despeito dessa ressalva referente a
cognoscibilidade, a teoria da pressuposi¢do sofreu severas criticas a época de seu
desenvolvimento. Um desses criticos foi Otto Lenel, para quem Windscheid teria tentado
“criar uma figura intermediaria entre os motivos subjetivos do contratante e a condi¢do”
(SCHREIBER, 2020, p. 179). Tal tentativa, segundo Lenel, teria sido falha, visto que
uma de duas situagdes ocorreria: ou a contraparte do negdcio desconhecia
por completo a pressuposi¢do, ou, conhecendo-a, ndo esteve disposta, no
momento da conclusdo do negdcio, a subordinar a essa pressuposicao a sua
eficacia, tomando-a como mero assunto particular da outra parte. Em
qualquer dos casos, estar-se-ia submetendo a contraparte a uma condi¢ao que
ndo foi aceita. Acatar a pressuposicao significaria, nesse sentido, confundir

os motivos unilaterais com as condigdes, abrindo as portas do Direito a
inseguranca (SCHREIBER, 2020, p. 179).

Dados tais posicionamentos criticos (SCHREIBER, 2022, p. 193) e o principio do pacta sunt
servanda, intensamente valorizado devido a estabilidade econdmica da Alemanha a época, a

teoria da pressuposi¢do restou ndo sendo incorporada pelo BGB de 1900 (HARKE, 2022).

2.3 TEORIA DA QUEBRA DA BASE SUBJETIVA DO NEOGICIO

A teoria da quebra da base subjetiva do negocio, também denominada de teoria da
quebra da base do negocio (Wegfall der Geshidftsgrundlage) ou simplesmente teoria da base
do negdcio (Geshdftsgrundlage), foi concebida por Paul Oertmann na Alemanha do inicio dos
anos 1920, tendo o referido jurista ampliado a teoria da pressuposicdo (HARKE, 2022). De
acordo com a teoria da quebra da base subjetiva do contrato, no momento da contratagao “[...]
as partes supdem a existéncia de determinada situagdo fatica, sendo que ambas contratam
considerando que nenhuma delas teria celebrado o pacto se tivesse conhecimento das reais
circunstancias. A base do negocio juridico € esta situagdo de fato, bilateralmente admitida”

(FARIAS; ROSENVALD, 2020, p. 279-280).

Mais especificamente, a base do negdcio seria composta tanto pelas representagdes
mentais unilaterais acerca de determinada situacdo fatica futura conhecidas integralmente e
ndo negadas pela outra parte quanto pelas representacdes mentais relativas ao estado fatico
futuro compartilhadas por ambas as partes (SCHREIBER, 2022, p, 193), sendo que, em
ambos os casos, nenhuma das partes teria pactuado (ou pelo menos teriam elas pactuado

diferentemente) se tivessem conhecimento da realidade que viria a se efetivar. H4, assim,
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verdadeira ampliacdo de escopo comparativamente a teoria da pressuposi¢do, a qual apenas

contemplava a hipotese de cognoscibilidade das representacdes mentais unilaterais.

Sendo assim, caso as circunstancias que compdem tais representagdes mentais nao
existam ou desaparegam posteriormente, “[...] sem que se tenha assumido o risco do seu
desaparecimento, o contratante prejudicado poderia resolver o contrato ou, em se tratando de
contrato de trato sucessivo, denuncia-lo” (SCHREIBER, 2022, p, 193). Dai a denominagao da
doutrina em questdo, j4 que a base subjetiva do negdcio (representacdes mentais de situagdo
fatica futura conformadoras da declaracdo de vontade consubstanciada no negdcio) foi
quebrada pela ndo realizagdo da situagdo fatica futura objeto dessas representagdes. Destaca-
se, ainda, aqui, a referéncia a assun¢ao do risco, a qual ndo ¢ contemplada (a0 menos

explicitamente) na teoria da pressuposicao.

Dada essa abordagem focada em aspectos subjetivos ou voluntaristas, a teoria da
quebra da base subjetiva, da mesma forma que a teoria da pressuposi¢ao, também foi muito
criticada, dada a potencialidade, de acordo com seus criticos, de gerar inseguranca juridica
através do subjetivismo (SCHREIBER, 2022, p, 194). Entretanto, a despeito dessas criticas, a
teoria da quebra da base subjetiva foi amplamente aceita pela jurisprudéncia alema, aceitacao
essa em grande parte devida ao “momento econdmico do pais, que, apds sair derrotado da
Primeira Guerra Mundial, amargava os maiores indices de inflagdo de sua histéria”
(SCHREIBER, 2022, p, 194). A partir dos anos 1930, todavia, a jurisprudéncia passou a
fundamentar a interven¢do judicial no conteido do contrato diante da alteragdo de
circunstancias com base no principio da boa-fé (§242 do BGB) e ndo mais na vontade ficticia
das partes (HARKE, 2022), o que revela que as criticas a teoria de Oertmann foram admitidas

em certo grau.

2.4 TEORIA DA QUEBRA DA BASE OBJETIVA DO NEGOCIO

Posteriormente, buscando conferir maior seguran¢a juridica a aplicagdo das teorias
revisionistas até entdo elaboradas na Alemanha, Karl Larenz concebeu a teoria da quebra da
base objetiva do negdcio, também denominada de teoria da quebra da base do negbcio
(Wegfall der Geshdftsgrundlage) ou simplesmente teoria da base do negodcio

(Geshidftsgrundlage)'. No bojo dessa teoria, Larenz distingue a base do negdcio em duas,
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quais sejam, a subjetiva e a objetiva (SCHREIBER, 2022, p. 194). Como se percebe, a
doutrina de Larenz, apesar da denominacao (aqui utilizada para fins meramente didaticos)

contempla, além de uma base objetiva, uma subjetiva.

Sendo assim, a base subjetiva do negdcio corresponderia as “[...] representacdes feitas
por ambas as partes — ou por uma delas, mas, nesse caso, de forma perceptivel e
compartilhada pela outra — acerca da existéncia ou ocorréncia futura de determinadas
circunstancias, sobre as quais se forma a decis@o de contratar” (FRITZ, 2021, p. 13-14). Nota-
se, destarte, que a conceituacdo da base subjetiva de Larenz ¢ muito semelhante a de
Oertmann. A base objetiva, por sua vez, compreende “[...] circunstancias de natureza sociais,
econOmicas, politicas, juridicas, naturais, tecnoldgicas, etc., objetivamente existentes no
momento da contratacdo e decisivas para a formagdo da vontade de contratar, as quais
precisam permanecer constantes para que o contrato faga sentido” (FRITZ, 2021, p. 14), ou

melhor, para que o contrato atinja suas finalidades (FARIAS; ROSENVALD, 2020, p. 280).

Destaca-se, contudo, que a distin¢do realizada por Larenz entre base subjetiva e base
objetiva ndo ¢ muito precisa e ndo oferece efetivamente avanco significativo
comparativamente a teoria da quebra da base subjetiva do negocio. Isso, pois tais
circunstancias de natureza social, econdmica, politica, juridica etc. podem ser objeto de
representacoes mentais das partes, de modo que a base objetiva e base subjetiva acabam se
confundindo. Tal relagdo de interdependéncia entre as bases se mostra evidente na seguinte
explana¢ao de Karina Fritz acerca da premissa da teoria quebra da base (objetiva) do negdcio:

[A] teoria da base do negocio baseia-se em uma ideia simples e concreta:
todos os contratantes, ao celebrar um negbcio, partem — de forma consciente
ou ndo — de certos pressupostos e circunstancias objetivas de natureza social,
econdmica, politica, juridica etc., sobre as quais formam a decisdo de
contratar. Essas circunstancias, embora ndo cristalizadas em clausulas
contratuais, formam a base do negdcio e, por isso, precisam se manter
relativamente estaveis até o momento da execugdo para que o contrato,

enquanto ato de regulacdo juridico-privada, faca sentido e permita alcancar o
fim ultimo perseguido pelas partes (FRITZ, 2021, p.12).

O fato de a doutrina de Larenz ter sido alvo, em certo grau, das mesmas criticas dirigidas as
teorias “subjetivistas” (SCHREIBER, 2022, p. 194) (teorias da pressuposi¢cao ¢ da quebra da
base subjetiva do negocio) revela um pouco dessa dificuldade de distingdo efetiva entre as

bases.

' Frequentemente ¢ feita referéncia a teoria de Larenz com a mesma denominagdo da teoria de Oertmann, razao
pela qual, para os fins do presente trabalho, distingue-se aquela doutrina dessa a partir dos adjetivos “objetiva” e
“subjetiva”, respectivamente.



16

Feitas essas consideracdes, destaca-se que, de modo geral, segundo a teoria em estudo,
para que a base do negdcio se repute quebrada é necessario que haja:
(i) profunda e anormal alteragdo nas circunstancias do negocio (elemento
real); (ii) irrazoabilidade da manutencdo inalterada do contrato (elemento
normativo); (iii) constatacdo, a partir do caso concreto, de que as partes, se
tivessem antevisto o evento e seus efeitos, teriam celebrado o contrato com

outro contetido ou quicd desistido da celebracdo (elemento hipotético)
(FRITZ, 2021, p. 16).

Ademais, na andlise da (ir)razoabilidade da manuten¢do inalterada do contrato, deve-se levar
em consideracdo a distribuicdo, no caso concreto, dos riscos, de modo que “o risco da
alteracdo das circunstancias ndo possa ser imputavel a esfera juridica da parte penalizada”
(FRITZ, 2021, p. 15), sendo ndo se justifica a tutela do devedor. Inclusive, Karina Fritz (2021,
p. 15) lembra que a imprevisibilidade, embora ndo seja um requisito autonomo e de suma
importancia para a configuracdo da quebra da base do negbcio, pode ser um elemento
relevante na andlise da “alocag@o contratual ou legal dos riscos, exercendo influéncia sobre o
juizo de valor acerca da razoabilidade da revisdo”. Assim, “em regra, a parte deve suportar as
desvantagens resultantes das alteracdes supervenientes que ela previu ou poderia ter
razoavelmente previsto, principalmente quando nao adota medidas adequadas para prevenir

ou minimizar os impactos do evento” (FRITZ, 2021, p. 15)-

Assim sendo, a quebra da base do negdcio pode se manifestar especificamente pela:
“(1) quebra da equivaléncia das prestagdes [...]; (i1) dificuldade de prestar [...] e (iii)
perturbagdo do fim do contrato [...]” (FRITZ, 2021, p. 17). Ressalta-se que a segunda hipotese
ndo estava contemplada originariamente na teoria de Larenz, mas foi desenvolvida pela

doutrina e jurisprudéncia alema posteriores (FRITZ, 2021, p. 17).

A quebra da equivaléncia das prestagdes ocorre em hipdteses na quais “eventos
imprevistos, com os quais os participes do comércio juridico normalmente ndo precisam
contar, provocam grave despropor¢do entre as prestacdes, destruindo a relagdo de
equivaléncia acordada incialmente entre as partes” (FRITZ, 2021, p. 17). Trata-se, portanto,
aqui, do chamado “desequilibrio contratual vertical”’, o qual ¢ “constatado a partir da
comparac¢do entre os direitos e obrigacdes (lato sensu) reciprocos que compdem o objeto do
contrato, com o objetivo de evitar que o contratante sofra sacrificio econdmico

desproporcional ao beneficio econdmico obtido” (SCHREIBER, 2022, p. 279).

J& a dificuldade excessiva de prestar se dd quando “eventos anormais, posteriores a

formag¢do do contrato e externos a esfera de risco e de influéncia do devedor, alteram
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profundamente as condigdes existentes no momento da celebragdo, tornando extremamente
dificil o cumprimento” (FRITZ, 2021, p. 17). Destaca-se que tal dificuldade excessiva de
prestar ndao se confunde com a impossibilidade superveniente, vez que enquanto nessa a
prestacdo ‘“se impossibilitou em si mesma” (FARIAS; ROSENVALD, 2020, p. 682), naquela
a prestagdo ainda ¢ possivel de ser realizada, ainda que a duras penas (FARIAS;

ROSENVALD, 2020, p. 682).

Por fim, a frustragdo do fim do contrato diz respeito aos casos em que, a partir da
implementagdo do fato superveniente, “o fim relevante do negdcio torna-se inalcangavel para
uma das partes, sem que a prestacdo se torne impossivel” (FRITZ, 2021, p. 19). A referida
frustragdo do fim do contrato igualmente ndo se confunde com a impossibilidade
superveniente de prestar, pois “naquela o que se torna inalcancavel ndo ¢ a realizagao da

prestacdo em si, mas o fim util do negocio” (FRITZ, 2021, p. 19).

No que toca ao remédio cabivel em caso de legitimidade da tutela do contratante
prejudicado, segundo a teoria em comento, esse pode “pleitear a readaptacdo do contrato, s
cabendo sua extingdo de forma subsidiaria, quando a revisdo se mostrar impossivel ou

irrazoavel para uma das partes” (FRITZ, 2021, p. 16-17).

Realizadas essas explanagdes gerais acerca da teoria da quebra da base objetiva do
negocio, ressalta-se que, embora, inicialmente, a mencionada doutrina de Larenz ndo tenha
sido objeto de adesdo ampla pela jurisprudéncia alema, ela acabou inspirando o legislador
alemao na reforma de 2001/2002 do Direito das Obrigagdes, sendo, desse modo, incorporada
ao BGB alemdo (SCHREIBER, 2020, p. 183) em seu §313. Tal dispositivo atualmente prevé

0 seguinte:

Se as circunstdncias que se tornaram a base do contrato mudaram
profundamente apos a conclusdo do contrato e se as partes ndo teriam
concluido o contrato ou o teriam concluido com contetido diferente se
tivessem previsto essa mudanga, o ajuste do contrato pode ser exigido na
medida em que ndo se pode razoavelmente esperar que uma das partes adira
ao contrato inalterado, levando em conta todas as circunstancias do caso
individual, em particular a distribui¢ao contratual ou legal do risco (tradugéo
de Jan-Dirk Harke).

2.5 TEORIA DA IMPREVISAO
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Na Franga, por sua vez, desenvolveu-se a teoria da imprevisdo (théorie de
I’imprévision), doutrina essa concebida inicialmente a partir da jurisprudéncia francesa
relativamente aos contratos administrativos (no bojo do Conseil d’Etat, portanto)
(SCHREIBER, 2020, p. 188). Quanto as razdes pelo desenvolvimento inicial da teoria em
comento no contexto do Direito Administrativo, Anderson Schreiber (2020, p. 188) explica
que, no ambito do Direito Civil, a doutrina e jurisprudéncia francesas, tradicionalmente, eram
pouco receptivas a flexibilizagdo do principio do pacta sunt servanda em face de alteragao de
circunstancias em virtude do “[...]Jforte compromisso do Code com a ideologia liberal,
caracterizada pela ndo interferéncia do Estado nas relagdes contratuais [...]” e do “[...] o
intenso positivismo que se seguiu a sua promulgacdo”. Todavia, o Direito Administrativo ja
se mostrava terreno propicio para tal mitigagdo, vez que no bojo desse ramo do Direito nao
havia uma previsao legal tao rigida quanto as do Code Civil e o principio da forga obrigatéria
dos contratos era “’largement ignoré’ (amplamente ignorada) pela teoria geral dos contratos

administrativos” (SCHREIBER, 2020, p. 189).

Sendo assim, o Conseil d’Etat fixou, ao longo de sua jurisprudéncia, alguns requisitos
para a flexibilizagdo do principio do pacta sunt servanda diante de alteracdo de
circunstancias, dentre os quais, destacam-se os seguintes: i) deve sobrevir um evento
perturbador da economia contratual cuja ocorréncia seja imprevisivel (SEIFELNASR, 2020,
p.- 49); 11) “o evento que perturbou a economia contratual deve ter sido imprevisivel no
momento da formagdo do contrato” (SEIFELNASR, 2020, p. 51, tradu¢do nossa); iii) o
referido evento deve ser exterior as partes (CONSEIL..., [20227]), isto ¢é, deve ser
independente da atuagdo das partes (SEIFELNASR, 2020, p. 51-52); iv) o “evento
perturbador deve levar a uma verdadeira ruptura da economia contratual” (SEIFELNASR,
2020, p. 52, traducdo nossa); v) a parte deve “deve continuar a cumprir suas obrigagdes
enquanto a circunstancia imprevisivel ndo tiver se tornado uma for¢a maior” (SEIFELNASR,
2020, p. 60, traducao nossa), i.e., ndo tiver se impossibilitado a prestacdo. Nota-se, portanto,
ao contrario do que ocorre nas teorias da base do negocio, ser a imprevisibilidade de suma
importancia para a analise da aplicacdo da teoria da imprevisao (como o seu proprio nome ja

da a entender).

No que toca ao primeiro requisito, € importante ressaltar que esse evento
superveniente pode ser de qualquer espécie: econdmico (e.g., variacdes de custos de matérias
primas, inflacdo, abertura de novos mercados, desvalorizagdes, congelamento de precos, etc.),

natural, greve, dentre outros (SEIFELNASR, 2020, p. 49-50). Outrossim, destaca-se que o
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mencionado evento deve ‘“sobrepor-se a todas as previsdes que as partes poderiam
razoavelmente ter feito ao celebrar o contrato” (SEIFELNASR, 2020, p. 50, tradugdo nossa).
Contudo, deve-se analisar, ainda, além dessa imprevisibilidade do evento em si, a
imprevisibilidade das suas consequéncias (SEIFELNASR, 2020, p. 51) (ou seja, um evento
razoavelmente previsivel pode gerar consequéncias que extrapolam a razoabilidade do poder
de previsao das partes). Além disso, em relagdo ao quarto requisito, sublinha-se que a
perturbagdo do equilibrio contratual deve apenas tornar a realizagdo da prestacao
excessivamente onerosa € nao impossivel, sendo tratar-se-4& de caso de impossibilidade
superveniente (SEIFELNASR, 2020, p. 52). Outrossim, quanto ao quinto requisito, caso o
contratante lesado seja digno de tutela, por ter continuado a execucdo “penosa” da prestacao,
ele tera direito a uma indenizacdo pela totalidade ou grande parte dos danos extracontratuais

que experimentar em razao de tal continuidade (CONSEIL..., [20227]).

Os requisitos acima explicados sdo, portanto, aqueles exigidos pela jurisprudéncia
administrativa francesa. Contudo, no ambito das relagdes civis, Anderson Schreiber (2020, p.
191) observa que, apesar do desenvolvimento da teoria da imprevisdo no bojo do Direito

Administrativo,

[D]e modo geral, [...] os tribunais judiciarios franceses relutaram, até muito
recentemente, em reconhecer a possibilidade de resolu¢do ou revisdo dos
contratos privados por for¢a de fatos imprevisiveis. Somente em 2016, por
forca da reforma do direito dos contratos, a teoria da imprevisdo foi
introduzida no Code, mais especificamente em seu art. 1.195 [...].

O mencionado dispositivo do Cédigo Civil francés possui atualmente a seguinte redacao:

Se uma mudanga nas circunstancias imprevisivel no momento da conclusio
do contrato tornar a execugdo excessivamente onerosa para uma parte que
ndo tenha concordado em assumir o risco, essa parte pode solicitar a
renegociagdo do contrato a outra parte. Ela continua a cumprir suas
obrigagdes durante a renegociacao.

Em caso de recusa ou fracasso na renegociacao, as partes podem concordar
em rescindir o contrato em uma data e sob condi¢des por elas determinadas,
ou pedir ao tribunal, de comum acordo, que proceda a adaptacao do contrato.
Se nenhum acordo for alcangado dentro de um prazo razoavel, o juiz podera,
a pedido de uma parte, revisar o contrato ou rescindi-lo, na data e nas
condi¢des que ele determinar (traducdo nossa).

Observa-se, aqui, da mesma forma que no BGB alemao e nas teorias da base do negocio, a
mencao a alocacdao de riscos. Ademais, foram incorporados alguns requisitos da construg¢ao
jurisprudencial francesa, tal como a exigéncia de continuidade do cumprimento da prestacao,

ainda que a duras penas.
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2.6 TEORIA DA EXCESSIVA ONEROSIDADE

Na experiéncia juridica italiana, foi introduzida pelo Codigo Civil italiano, em seus
arts. 1.467 a 1.469, a teoria da excessiva onerosidade (eccessiva onerosita). Nesse sentido,
dispde o art. 1.467 do Codice Civile:

Nos contratos de execugdo continuada ou periddica ou de execugao diferida,
se a prestacao de uma das partes se tornou excessivamente onerosa devido a
ocorréncia de eventos extraordindrios e imprevisiveis, a parte que deve tal

prestacdo pode requerer a resolugdo do contrato com os efeitos previstos no
art. 1458.

A resolug@o nado pode ser requerida se a onerosidade superveniente se insere
na alea normal do contrato

A parte contra a qual ¢ requerida a resolucdo pode evita-la oferecendo-se
para modificar equitativamente as condigdes do contrato (tradugdo nossa).

O mencionado art. 1.458 do Codice Civile trata dos efeitos da resolucdo e prevé a producao,
entre as partes, do efeito retroativo da resolugdo contratual, “salvo nos casos de contrato de
execugao continuada ou periodica, em relagdo aos quais o efeito da resolucdo nao se estende
as prestacdes ja realizadas”. Ademais, o art. 1.468 dispde acerca da excessiva onerosidade nos
“contratos com obrigacdo de uma s6 parte”: “[N]a hipdtese prevista no artigo anterior, se se
tratar de um contrato no qual apenas uma das partes tenha assumido obrigagdes, essa tltima
pode solicitar uma redugdo da prestagao ou uma modificacao no modo de execucdo, suficiente
para reconduzi-la a equidade”. E digno de nota, ainda, o art. 1.469, o qual afasta a aplicagdo

dos arts. 1.467 e 1.468 aos contratos aleatorios “por sua natureza ou por vontade das partes”.

De um modo geral, ¢ possivel extrair da leitura desses dispositivos legais os requisitos
gerais para a aplicacdo da teoria da excessiva onerosidade, quais sejam: i) deve se tratar de
contrato de execugdo continuada ou periddica ou de execucdo diferida; ii) deve haver uma
onerosidade excessiva; iii) a extraordinariedade e iv) imprevisibilidade do evento que deu
causa a excessiva onerosidade; e v) o mencionado evento deve estar situado fora da alea
normal do contrato. Como se observa, do mesmo modo que nas teorias da base do contrato e
da imprevisdo, deve ser levada em consideragdo a alocacdo de riscos no contexto do contrato
(o evento superveniente ndo pode se inserir nas dleas normais do contrato). Ademais, nota-se
uma aproximacao com a teoria da imprevisao ao se fazer referéncia a “eventos extraordinarios

e imprevisiveis”.
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Anderson Schreiber (2020, p. 199) ainda ensina que

[...] a doutrina italiana esforgou-se, desde os primoérdios da codificacao de
1942, por atribuir aos arts. 1.467 a 1.469 uma interpretacao tdo objetiva
quanto possivel, distanciando-se, na identificacdo do seu fundamento, do
apego excessivo a vontade originaria dos contratantes para situar o tema no
campo da causa. Afirma-se, nessa direcdo, que, se o proposito do legislador
italiano foi assegurar a realizacdo em concreto das especificas utilidades
programadas pelas partes em sua relagdo contratual [...].

Sendo assim, a partir de tal entendimento, parcela da doutrina italiana passou a interpretar os
referidos dispositivos de modo mais objetivo, com foco no “comprometimento do fim comum

a que se dirige o contrato” (SCHREIBER, 2020, p. 199).
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3 ALTERACAO DE CIRCUNSTANCIAS E OS TESTES DE EINSENBERG

Apresenta-se, daqui em diante, a teoria desenvolvida pelo jurista Melvin A. Eisenberg,
o qual aborda o tema da alteragdo de circunstancias sob um prisma alternativo. Nessa esteira,
Eisenberg (2009, p. 209) apresenta dois testes que deveriam pautar a analise de casos relativos
a alteragdo das circunstancias, quais sejam: o teste das pressuposicdes tacitas compartilhadas e

o teste da assuncao limitada de riscos.
O teste da pressuposicao tacita compartilhada consiste no seguinte:

[...] o devedor normalmente deve ser digno de tutela judicial se as partes
compartilharam uma pressuposi¢ao tatica incorreta de que a ndo ocorréncia
de uma circunstancia durante a vigéncia do contrato era certa ao invés de
problematica, e a incorrecdo dessa pressuposi¢do seria fundamento para a
tutela judicial caso ela tivesse sido explicitada no contrato (EISENBERG,
2009, p. 209, tradugdo nossa).

Como ¢ possivel notar, esse teste se assemelha a teoria da quebra da base subjetiva do
negocio, tendo em vista que ambos partem de representacdes mentais equivocadas
compartilhadas entre as partes acerca do estado fatico futuro. Também ha semelhanga com a
teoria da quebra da base objetiva, considerando que a base objetiva frequentemente ¢ objeto

de representacdes mentais das partes.
Ja o teste da assunc¢do limitada de risco preceitua o que se segue:

o devedor normalmente deve ser digno de tutela judicial se, como resultado
de um aumento dramatico e inesperado dos precos e, por consequéncia, dos
custos, a execucdo nos termos pactuados resultaria numa perda para o
devedor significativamente maior do que os riscos que as partes
razoavelmente teriam esperado que o devedor assumisse (EISENBERG,
2009, p. 209, traducao nossa).

Segundo Eisenberg (2009, p. 209), o teste da assungdo limitada de risco seria, em verdade,
uma especificacdo do teste da pressuposi¢do tacita compartilhada, consistindo essa na
pressuposicdo de que, diante de tal aumento de precos e das perdas consequentes, nenhuma
das partes suportaria um risco ndo assumido. Todavia, o teste da assun¢do limitada de risco
deve ser diferenciado do teste da pressuposicao tacita compartilhada, pois “[...] ele pressupde
circunstancias de um tipo especifico e implica uma espécie especial de remédio”
(EISENBERG, 2009, p. 209, traducdo nossa). Esses testes serdo mais bem detalhados a

seguir.
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3.1 O TESTE DA PRESSUPOSICAO TACITA COMPARTILHADA

Como o proprio nome ja indica, a nogdo de pressuposicado tacita ¢ fundamental ao teste
da pressuposicao tacita compartilhada, razao pela qual se expde agora acerca dela. Conforme
bem explica Eisenberg (2009, p. 211-212), os contratos podem se basear em pressuposi¢des
explicitas e pressuposi¢des tacitas. Nessa esteira, segundo o mencionado jurista, as
pressuposigdes tacitas ‘“ndo sdo explicitadas, mesmo quando elas constituem a base de
contrato, [...] porque elas sdo tidas como certas. Elas estdo arraigadas tdo profundamente nas
mentes das partes que aos contratantes simplesmente nao lhes ocorre de explicitar tais
pressuposi¢cdes” (EISENBERG, 2009, p. 212, traducdo nossa). Ou seja, trata-se de
pressuposi¢des tdo banais que as partes simplesmente ndo dispdem expressamente acerca

delas, embora elas existam em seu subconsciente.

Mas hd motivos econdmico-racionais para que as partes ndo explicitem tais
pressuposigoes, dentre os quais se destaca a existéncia de custos (de tempo, energia ou mesmo
financeiros) para a explicitagdo de determinadas pressuposicoes (EISENBERG, 2009, p. 212),
isto ¢, custos de transacao. Nesse sentido, Eisenberg (2009, p. 212, tradugdo nossa) observa
que

se as partes tivessem tempo infinito e ndo suportassem qualquer custo, elas
poderiam inspecionar suas mentes para identificar todas as pressuposi¢des

tacitas compartilhadas nas quais o contrato de baseia e explicita-las. Mas as
partes nao tém tempo infinito e suportam custos.

Nessa esteira, o referido jurista aduz que “[...] a racionalidade humana ¢ normalmente
limitada pelos limites inerentes a busca e processamento de informacgdes” (EISENBERG,
2009, p. 213, traducdo nossa) e explica essa asser¢do a partir de um modelo de busca de
informagdes desenvolvido por George Stigler, segundo o qual “um agente investe na busca
[de informagdes] até que o custo esperado de uma busca mais profunda se iguale ao retorno
marginal esperado de uma busca mais profunda” (EISENBERG, 2009, p. 213, tradugao
nossa). Tal racionalidade igualmente se aplica a busca interna por pressuposi¢des tacitas para
explicité-las, sendo racional que o contratante pare, a partir de determinado ponto, tal procura,
tendo em vista a desproporcionalidade entre ganho e custo marginais esperados de uma
pesquisa mais profunda (EISENBERG, 2009, p. 213). Seguindo a mesma linha de raciocinio,
George Triantis (2000, p. 101, tradug@o nossa) explica que
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[...]Jos custos maiores de contratacdo e verificagdo advindos de uma alocagao
de riscos mais refinada podem neutralizar os beneficios esperados.
Especificamente, quanto mais remoto o risco, maior o desconto nos
beneficios decorrentes de alocacdo especifica [de riscos] € menos provavel
sera obter um beneficio liquido desse tratamento especifico de riscos.

Em termos mais simples, as pressuposi¢des tacitas existem, pois héd certas
pressuposigdes cuja chance de ndo se realizarem € tdo pequena que ndo “valeria a pena”, de
um ponto de vista econdomico-racional, “gastar” tempo e outros recursos buscando explicita-
las e dispor expressamente acerca delas. Ou seja, caso fosse necessario explicitar todas as
pressuposi¢des tacitas, os custos de transacdo certamente aumentariam drasticamente e,
consequentemente, as contratagdes seriam desestimuladas em geral. Conforme aquilata
Eisenberg, no processo de contratacdo, algumas coisas, por serem bdasicas demais para

merecerem atengao, nao precisam nem de serem ditas (EISENBERG, 2009, p. 214).

Todavia, apesar de ndo serem explicitadas, as pressuposigoes tacitas compartilhadas,
da mesma forma que as explicitas, fazem parte do contrato, constituindo também a base desse,
de modo que “se uma pressuposi¢ao explicita teria afastado do devedor o risco de uma
circunstancia inesperada, a pressuposicdo tactica deve operar da mesma maneira”
(EISENBERG, 2009, p. 214, traducdo nossa) e produzir os mesmos efeitos. A tUnica
diferenga, portanto, entre pressuposigoes tacitas e explicitas diz respeito tdo somente a
explicitagdo em termos contratuais expressos, sendo elas idénticas nos demais aspectos e

efeitos produzidos.
Observa-se, portanto, que tal

abordagem das pressuposicodes tacitas compartilhadas é uma aplicacdo da
usual metodologia do contrato hipotético, por meio da qual termos ndo
especificados sdo geralmente determinados com base no que as partes
provavelmente teriam acordado caso elas tivesses enfrentado
[expressamente] o problema relevante (EISENBERG, 2009, p. 214, tradugdo
nossa).

Nota-se, destarte, que essa abordagem se harmoniza com o disposto no inciso V do §1° do art.
113 do CC (dispositivo incluido pela Lei da Liberdade Econdmica — Lei 13.874/2019),

segundo o qual

[A] interpretacdo do negécio juridico deve lhe atribuir o sentido que
corresponder a qual seria a razoavel negociagdo das partes sobre a questdo
discutida, inferida das demais disposi¢des do negdcio e da racionalidade
econdmica das partes, consideradas as informag¢des disponiveis no momento
de sua celebracio.
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H4a, ainda uma aproximacdo com as teorias da base do negocio, visto que ambas fazem
referéncia a vontade hipotética das partes (vide elemento hipotético da teoria da quebra da
base objetiva do negdcio e §313 do BGB). Ademais, a referida abordagem, posto que baseada
na vontade hipotética das partes, ndo apresenta um confronto tao direito com o principio do
pacta sunt servanda (afinal, a eventual exoneracdo do devedor ndo representaria um nao
cumprimento do pactuado, mas sim o ndo cumprimento do que ndo teria sido acordado), de
modo que a intervencdo judicial nos contratos poderia ser mais bem recepcionada
(HONDIUS; GRIGOLEIT, 2011b, p. 648-649, traducao nossa). Hondius e Grigoleit (2011b,
p. 649, traducdo nossa), todavia, criticam a metodologia em questdo, haja vista que, segundo
os mencionados juristas, ela ndo oferece uma ‘“racionalidade precisa e persuasiva para
exoneracao em casos de circunstancias inesperadas” e “a reconstrucao da vontade hipotética

das partes sera frequentemente ficcional”.

Compreendida, de modo geral, a no¢do de pressuposi¢do tacita, cumpre destacar que
ha excecdes ao teste da pressuposi¢do tacita compartilhada, isto €, nem toda pressuposi¢ao
tacita compartilhada erronea justificara a tutela judicial (EISENBERG, 2009, p. 215). Sao
quatro as exce¢des enumeradas por Eisenberg (2009, p. 215, tradugdo nossa), quais sejam:

(1) casos nos quais as partes reconhecem que as suas pressuposi¢des sao
problematicas e o papel da previsibilidade; (2) casos nos quais o risco ¢é
explicita ou implicitamente alocado a parte prejudicada; (3) casos nos quais

a pressuposicao nao ¢ compartilhada ou ¢ avaliativa; e (4) casos nos quais o
impacto da circunstancia inesperada nao ¢ substancial.

A primeira excecao afasta as pressuposi¢des tacitas compartilhadas como fundamento

para exoneracao do devedor em casos de alteragdo de circunstancias
se as partes reconheceram que, apesar de a circunstancia relevante fosse
altamente improvavel de ocorrer, a probabilidade de sua ocorréncia ndo era
desprezivel. Nesse caso, a conhecida incerteza da pressuposi¢cdo, embora
seja diminuta, normalmente ird ter figurado na decisdo das partes de

contratar, na quantia do preco contratado ou em ambos (EISENBERG, 2009,
p. 215, tradugdo nossa).

Conforme explica Einsenberg (2009, p. 215, tradugao nossa), “isso nao significa que
uma pressuposi¢cao deva ser objetivamente ndo problematica para justificar a tutela judicial
sob o teste da pressuposicao tacita compartilhada”, tendo em vista que “toda pressuposi¢ao
concernente ao futuro € objetivamente problematica”. Ou seja, ao contrario da interpretagdao
dada por parcela da doutrina e da jurisprudéncia ao art. 478 do CC/02, ndo se exige que o
evento seja absolutamente imprevisivel, j4 que sob uma perspectiva objetiva, todo evento

futuro pode ser considerado previsivel. Nessa esteira, aduz Andrew Schwartz (2020, p. 50,
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traducdo nossa) que ndo se pode realizar exigir rigorosamente a imprevisibilidade de um
evento, vez que
[...] os tipos de eventos que tipicamente dao ensejo a defesa da
impossibilidade [Schwartz estava analisando casos de impossibilidade
superveniente] sao desastres naturais (‘Atos de Deus’) que ja aconteceram

inimeras vezes no passado e certamente irdo acontecer no futuro, tais como,
incéndios, inundacgdes ou terremotos

e que “[...] todo e qualquer evento ¢ previsivel, ao menos para aqueles com boa imaginagao”.

Sendo assim, ao invés de se analisar se uma dada pressuposicao era objetivamente nao
problemadtica, deve-se questionar “se a partes contratantes tacitamente pressupuseram que o
futuro ndo era problematico naquele aspecto relevante” (EISENBERG, 2009, p. 215, tradugao
nossa). Nessa linha de intelec¢ao, um dos indices que podem apontar se “as partes tacitamente
pressupuseram que a ocorréncia de uma dada circunstancia futura era certa e ndo problematica
¢ se o evento era razoavelmente previsivel — isto €, previsivel no sentido de ocorréncia
provavel ou ao menos nao improvavel” (EISENBERG, 2009, p. 215, traducao nossa). Sendo
assim, se a ocorréncia ou ndo ocorréncia de um evento era razoavelmente previsivel, ha um
indicio de que o estado fatico futuro era problematico e as partes ndo pressupuseram que a
realizagdo de suas representacdes era certa (EISENBERG, 2009, p. 215); por outro lado, se a
ocorréncia ou nao ocorréncia de um evento nao era razoavelmente previsivel, ha um indicio

de que o estado fatico futuro era tido pelas partes como certo (EISENBERG, 2009, p. 216).

Contudo, na andlise de tal (im)previsibilidade, ensina Eisenberg (2009, p. 216,
tradugao nossa), devem ser levados em consideragao diversos fatores tais como o periodo de
vigéncia do contrato; “[...] o nivel de dificuldade que as partes teriam em prever o evento [...]
e a probabilidade de as partes terem previsto o evento, dadas as informagdes que conheciam e
a saliéncia da possibilidade da ocorréncia do evento”. No que toca ao periodo de vigéncia do
contrato, deve-se considerar que “quanto maior a sua duragdo, mais provavel sera a ocorréncia
de circunstancias que irdo influenciar a relacdo contratual durante tal periodo” (EISENBERG,
2009, p. 216, traducdo nossa). Percebe-se, assim, que a imprevisibilidade deve ser analisada
sob aspectos objetivos, tais como a probabilidade de ocorréncia da circunstancia futura, e

subjetivos, como as informagdes a disposi¢ao das partes.

No entanto, Eisenberg (2009, p. 216, traducdo nossa) adverte que “a razoavel
previsibilidade normalmente deve ser apenas um indicio e ndo o teste. O teste deve ser o que
as partes tacitamente presumiram”. Nessa esteira, deve-se indagar “quais pressuposicoes

tacitas provavelmente teriam sido feitas por partes em situagdes similares”, sendo que, na
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determinagdo dessas pressuposicdes, “a razoavel previsibilidade deve exercer um papel
importante, mas geralmente ndo decisivo [...]” (EISENBERG, 2009, p. 216, traducio nossa).
Aqui, nota-se uma aproximag¢ao com a teoria da quebra da base objetiva do negdcio, visto que
nessa igualmente a previsibilidade ¢ um fator importante, mas ndo decisivo, sendo possivel
presumir que, em regra, em se tratando de evento razoavelmente previsivel, a parte poderia ter

tomado medidas que a protegessem e afastassem de sua esfera juridica tal risco.

Segundo o mencionado jurista, um exemplo de fator outro a ser considerado ¢ o nivel
de sofisticacdo das partes (EISENBERG, 2009, p. 216). Assim, as vezes a ndo ocorréncia de
evento cuja ocorréncia seja improvavel ¢ tida como problematica para partes profissionais e
altamente sofisticadas; ja a ndo ocorréncia de um evento cuja ocorréncia seja provavel pode
ser tida como certa para partes ndo profissionais ou nao tdo sofisticadas (EISENBERG, 2009,

p. 216-217).

Em verdade, a andlise das qualidades inerentes as partes também diz respeito a
(im)previsibilidade. Conforme destaca Judith Martins-Costa (2022), o critério da
imprevisibilidade ndo ¢ subjetivo, mas sim objetivo-subjetivo, de modo que se deve perquirir
o que alguém, nas mesmas situagdo e circunstancias do contratante, razoavelmente poderia ter
esperado, sendo certo que o grau de sofisticacdo das partes deve ser levado em consideragao.
Dessa forma, um evento cuja ocorréncia seja improvavel pode ser previsivel para partes
altamente sofisticadas, assim como um evento provavel pode ser imprevisivel para partes nao

tdo sofisticadas.

Nesse sentido, Nelson Rosenvald e Cristiano Chaves de Farias (2020, p. 685)
observam que o evento superveniente deve extrapolar os riscos proprios ao negocio, sendo
esses identificados a partir “da conjuntura do mercado (ambiente de estabilidade ou risco), da
qualificacdo das partes (se civis ou empresarios), a extensao temporal (contratos longevos ou
de curta duragdo e a especificidade dos fatos supervenientes, ou seja, se sdo frequentes ou
raros”. Igualmente seguindo tal linha de raciocinio, o Enunciado 439 da V Jornada de Direito
Civil do CJF: “A revisdo do contrato por onerosidade excessiva fundada no Cédigo Civil deve
levar em conta a natureza do objeto do contrato. Nas relacdes empresariais, observar-se-a a

sofisticagao dos contratantes e a alocacao de riscos por eles assumidas com o contrato”.

Feitas tais consideragdes, cumpre observar, contudo, que, conforme leciona Eisenberg

(2009, p. 217, tradugdo nossa),
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[...] h&d um certo grupo de casos no qual a razoavel previsibilidade deve ser
determinante. Esses sdo os casos nos quais, deva um evento razoavelmente
previsivel ocorrer, isso afetaria uma grande classe de vendedores que
negocia um produto relativamente padronizado e a ocorréncia desse evento ¢
tdo previsivel que um prémio por assumir o risco da sua ocorréncia ¢
embutido no pre¢o de mercado. Nesse caso, nao seria possivel ao vendedor
que recebeu o prémio de risco embutido no seu prego alegar em sua defesa
que ele ndo previu o evento.

Tais casos, em verdade, melhor se amoldam a segunda exce¢do, conforme sera visto adiante,
vez que o prémio embutido no preco da mercadoria revela que os riscos pela ocorréncia do
evento superveniente foram alocados em desfavor do vendedor, o qual ndo poderia se eximir
de assumi-los. A peculiaridade, aqui, repousa no motivo pelo qual ha um prémio embutido no
prego, qual seja, a previsibilidade, segundo o mercado no qual se insere o produto, da
ocorréncia do evento superveniente. Ou seja, o prego ¢ elevado ndo em virtude de uma
decisdo e avaliagdo individuais do vendedor, mas sim da conjuntura de mercado e da

avaliacdo de outros agentes econdmicos.

No que toca a referida segunda excecdo, essa consiste naqueles “casos nos quais o
risco [pela ocorréncia do evento superveniente] € alocado explicita ou implicitamente em
desfavor da parte prejudicada” (EISENBERG, 2009, p. 218, tradugao nossa). Aqui, mais uma
vez, a teoria de Eisenberg se aproxima das teorias da quebra da base do negocio (vide §313 do
BGB), da teoria da imprevisdo (vide 1.195 do Coédigo Civil francés) e da excessiva
onerosidade (vide art. 1.467 do Codigo Civil italiano), visto que em todas elas a tutela do
contratante prejudicado ¢ afastada diante da assuncdo por esse dos riscos relativos a
ocorréncia do evento superveniente. E ndo poderia ser de outra maneira, sendo a interferéncia
judicial no contetido dos contratos revelar-se-ia uma afronta direta a autonomia privada das

partes.

Entretanto a identificacdo, na pratica, das alocacdes explicita e implicita de riscos nao
ocorre da mesma maneira: enquanto na identificacio da alocagdo explicita de riscos
geralmente nao hd maiores controvérsias; no caso da alocagdo implicita, ha maior dificuldade,
sendo necessaria uma interpretagdo mais contextualizada do contrato (EISENBERG, 2009, p.
218). Nessa esteira, a aloca¢do implicita de riscos pode ser identificada através do preco (se
um contratante, por exemplo, considerando o ambiente instdvel em que atua, embute um
prémio no pre¢o do produto, entende-se, em regra, que ele estd assumindo o risco por
eventuais fatos supervenientes que venham a prejudica-lo); por costumes e praticas do
mercado (na linha do que prevé o art. 113, §1°, II, CC/02); e por outras circunstancias do caso

concreto (EISENBERG, 2009, p. 220-221). A titulo de exemplo dessas circunstancias outras,
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Eisenberg (2009, p. 220) cita o caso de um contratante que sempre prevé nos contratos que
celebra uma clausula expressa afastando de sua esfera juridica o risco por um determinado
evento ou tipo de evento superveniente, mas, num contrato especifico, deixa de incluir tal
clausula. Nesse caso, segundo Eisenberg (2009, p. 220), pode-se inferir que o dito contratante

assumiu o risco pela ocorréncia de tal fato superveniente.

A terceira exce¢ao, por sua vez corresponde aos casos nos quais “a pressuposi¢ao nao
¢ compartilhada ou ¢ avaliativa” (EISENBERG, 2009, p. 221, tradugdo nossa) No que tange a
hipotese geral de ndo compartilhamento da pressuposi¢do, ndo se trata de uma excegdo
propriamente dita, mas sim de um corolario légico, haja vista que, como a propria
denominacao do teste ja indica, para que o devedor seja digno de tutela, a pressuposicao tacita
deve ser compartilhada entre os contratantes. Nesse ponto, ha uma semelhanga significativa
com a teoria da quebra da base subjetiva do negdcio, tendo em vista que nessa, igualmente,
para que o devedor seja exonerado, as representacdes mentais das partes acerca do estado
fatico futuro devem ser compartilhadas por ambas as partes ou, a0 menos, ndo negadas pela

outra parte.

No que se refere as pressuposicdes avaliativas, elas consubstanciam “pressuposi¢des
baseadas em valoragdes conscientes de probabilidades futuras” (EISENBERG, 2009, p. 222,
tradu¢ao nossa). Desse modo, pode-se dizer que essas pressuposicoes dizem respeito a
pressuposi¢des especulativas, nas quais as partes apostam acerca do estado fatico futuro.
Sendo assim, mesmo que compartilhadas por ambas as partes (ambas realizam a mesma
aposta acerca da situagdo fatica futuro), o devedor prejudicado ndo sera digno de tutela
(EISENBERG, 2009, p. 222). Em sentido semelhante dispdoem os arts. 1.468 ¢ 1.469 do
Codice Civile, os quais preveem, respectivamente, a ndo exonera¢ao do devedor nos casos em
que o evento superveniente se insira na alea normal do contrato e nos casos de contratos
aleatorios. Outrossim, as teorias da base do negdcio e da imprevisdo também admitem a
excecdao em analise ao exigir que o risco nao tenha sido assumido pela parte prejudicada (em
tais casos, ambos teriam assumido o risco pela ndo concretizacdo do estado fatico futuro tido

em mente).

Ja pela quarta excec¢do, o devedor ndo sera exonerado com base numa pressuposicao
tacita compartilhada se o evento superveniente ndo tiver impactado substancialmente o
contrato (EISENBERG, 2009, p. 222). Em verdade, tal excecdo constitui uma exigéncia de
que o devedor tenha sofrido prejuizo consideravel ou que o equilibrio contratual tenha sido

consideravelmente comprometido pelo evento superveniente. Trata-se, assim, da exigéncia de
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uma onerosidade excessiva, de um desequilibrio econdmico-financeiro, um requisito exigido
em diversos ordenamentos juridicos nacionais, tais como o brasileiro (art. 478, CC/02); o
alemao (§313, BGB; e elemento real da teoria da quebra da base objetiva do negocio); o

francés (art. 1.195 do Code Civile) e o italiano (art. 1.468 do Codice Civile).

Tais diplomas legais, todavia, ndo especificam as formas pelas quais uma obrigacao
pode se tornar excessivamente onerosa, deixando a cargo da doutrina e da jurisprudéncia tal
tarefa. No entanto, o PECL (Principles of European Contract Law — Principios do Direito
Contratual Europeu), ao contrario das codificagdes mencionadas, nos itens (1) e (2) de seu art.
6:111, ja delineia mais claramente as formas pelas quais a excessiva onerosidade pode se
configurar, quais sejam, através de um aumento no custo de cumprimento ou de uma
diminui¢do do valor da prestacdo a ser recebida. Tal delineamento, todavia, ndo possui a

abrangéncia necessaria.

Sendo assim, Eisenberg (2009, p. 222, tradugdo nossa) exemplifica algumas situagdes
nas quais que o impacto do evento superveniente pode ndo ser significativo. Sdo elas: quando
o referido evento diz respeito a um aspecto de menor importancia do contrato “como a
impossibilidade de utilizacdo do transportador designado para transportar bens quando
transportadores similares estdo disponiveis pelo mesmo preco”; ou quando o impacto ¢ de
pequena monta, “como quando um transportador similar [na hipdtese de impossibilidade pelo
transportador pactuado originariamente] iria cobrar mais, mas apenas um pouco mais”; ou

quando o devedor pode “mitigar o seu proprio prejuizo financeiro”.

Anderson Schreiber (2020, p. 224) observa, ainda, que hd grande controvérsia na

doutrina acerca da configuracdo da excessiva onerosidade superveniente:

[Plara parte da doutrina, trata-se de um agravamento notavel no “custo” da
propria prestagdo, entre 0 momento da conclusdo do contrato e o momento
do cumprimento. Outros autores ndo aludem ao custo, mas ao “valor” da
prestacdo. Para uma terceira parcela da doutrina, a excessiva onerosidade diz
respeito a “perda” ou “destruicdo” da relacdo de equivaléncia entre as
prestacdes do contrato — compara-se, portanto, ndo o custo ou valor da
prestacdo ao longo do tempo, mas sim a relagdo existente entre as prestagdes
no momento originario ¢ ao tempo da execucdo. H4, ainda, autores que

vinculam a excessiva onerosidade a impossibilidade de realizagdo do fim
contratual ou “finalidade legitimamente esperada da relacdo obrigacional”.

Certamente, o que essa quarta parcela da doutrina aludida por Schreiber defende nao tratar-se-
ia de onerosidade excessiva propriamente dita, mas sim da frustracdo do fim do contrato. O

mencionado jurista, por sua vez, propde que a excessividade do desequilibrio contratual seja
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apurada com base em valores de mercado (SCHREIBER, 2020, p. 285), devendo o
magistrado
verificar, a luz dos termos pactuados e do interesse comum das partes
consubstanciado no contrato, se o sacrificio econdmico imposto ao
contratante diverge significativamente da variagdo historica sofrida pelos
precos de mercado, no periodo que antecedia a celebragdo do contrato
(desequilibrio contratual horizontal), ou se o seu valor de mercado diverge

significativamente do beneficio econdmico que o contrato lhe assegura
(desequilibrio contratual vertical) (SCHREIBER, 2020, p. 286).

A colocagdo de Schreiber acerca do desequilibrio contratual horizontal se aproxima do teste
da assuncdo limitada de risco, uma vez que, conforme sera visto adiante, pode-se identificar o
risco de aumento de custos a que o devedor hipoteticamente teria assumido através da analise

do maior aumento percentual de preco ocorrido nos ultimos dez ou vinte anos (EISENBERG,

2009, p. 245).

Em relacao ao papel de eventual culpa do devedor onerado, ensina Eisenberg (2009, p.
226, 241) que esse ndo seria exonerado, mas o grau de culpa pode influenciar na mensuragao
da reparacdo devida ao credor por danos experimentados por esse (diante do ndo cumprimento
do contrato) caso o devedor nao seja digno de tutela tdo somente pela presenca de culpa em
sua conduta, devendo ser estabelecida uma gradagdo entre a culpa grave e a culpa leve. Nota-
se, destarte, que tais consequéncias juridicas se aproximam do que prevé a teoria da
imprevisdo, a qual igualmente exige que o evento superveniente perturbador da economia
contratual seja exterior as partes, i.e., ndo imputavel a qualquer delas, sendo nio havera

exoneracao do devedor.

Nessa esteira, havendo culpa grave do devedor, isto ¢, “conduta intencional ou
[flagrantemente] imprudente”(EISENBERG, 2009, p. 225-226, tradug¢do nossa), ao credor
seria devida a protecdo de seu interesse negativo, recolocando-o na posi¢do econdmica em
que estaria “caso jamais tivesse celebrado o contrato”(SCHREIBER, 2022, p. 146), isto &,
reparando os danos sofridos por ter confiado no cumprimento do que fora pactuado - reliance
damages; e de seu interesse positivo, recolocando-o na posi¢cdo econdmica em que estaria
caso a obrigagdo tivesse sido cumprida adequadamente (SCHREIBER, 2022, p. 146) -
expectation damages (EISENBERG, 2009, p. 226). Caso tenha havido culpa leve, o credor
deveria ser tutelado por seus interesses negativos apenas, afastando a reparacdo com base no

interesse positivo (EISENBERG, 2009, p. 226).
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Eisenberg (2009, p. 230, traducdo nossa) ensina, ainda, que a mesma soluciao dada aos
casos de culpa leve seria aplicavel as hipdteses nas quais, embora nio seja possivel provar a
culpa do devedor, esse possui “controle sobre as circunstancias que levaram a ocorréncia do
evento inesperado”, tendo em vista que ou o controle ¢ um indicio de que houve culpa do
devedor, “mesmo que ndo seja possivel provar essa culpa”, ou “[...] o controle implica alguma
possibilidade de tomar medidas para evitar a geragdo de prejuizo”, o que atrai a
responsabilidade. Tal solugdo, todavia, ndo pode ser admitida sem ressalvas no ordenamento
patrio, dado ser a responsabilidade civil, em regra, subjetiva, salvo nos casos expressamente
previstos em lei ou de “atividades intrinsecamente perigosas” (SALLES, 2017, p. 263) (vide
art. 927, caput e paragrafo unico, CC/02). Todavia, talvez seja possivel sua aplicagdo no
ordenamento juridico nacional a partir do estabelecimento de uma presungao relativa de culpa
em casos nos quais o devedor possua algum grau de controle sobre as condi¢des que levaram

a ocorréncia do evento superveniente.

Se ndo houver culpa nem controle do devedor sobre o evento superveniente, estando
preenchidos os demais requisitos do teste da pressuposi¢do tactica compartilhada, o devedor
sera exonerado de seu dever e o credor, em regra, ndo serd indenizado por “danos resultantes
da confianga” (reliance damages) nem pelo seu interesse positivo (expectation damages)
(EISENBERG, 2009, p. 231-232). Tais danos ndo seriam devidos, tendo em vista que, caso a
pressuposi¢ao tacita fosse explicitada, ela seria interpretada como uma condicao
(EISENBERG, 2009, p. 232) e “[QJuando um contrato € sujeito a uma condicdo que ndo se
implementa, normalmente nenhuma das partes tem direito a expectation ou reliance damages,
j& que ambas assumem o risco da sua ndo implementa¢dao” (EISENBERG, 2009, p. 232,
tradug¢ao nossa). Assim, como as pressuposicoes tacitas deve ser dado o mesmo tratamento as
explicitas, tais danos ndo sdo devidos (EISENBERG, 2009, p. 232). Aqui, percebe-se uma
aproximac¢do da teoria em comento com as teorias da clausula rebus sic stantibus, da
pressuposi¢ao, da base do negocio e da imprevisdo, uma vez que nessas trabalha-se em
alguma medida com um condicionamento implicito da vontade, sendo mais evidente na teoria

da pressuposi¢ao, a qual se refere expressamente a uma condi¢cdo nao desenvolvida.

Todavia, ao credor devera ser restituido tudo o que fora dado ao devedor em
cumprimento do acordo (restitutionary damages) (EISENBERG, 2009, p. 231). Ademais, o
credor pode fazer jus a reliance damages num caso especifico de frustracdo, entendida essa
como referente aos “casos nos quais o comprador [credor] ¢ prejudicado pela ocorréncia de

uma circunstancia inesperada, pois [tal] ocorréncia reduz o valor da prestacio do vendedor
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[devedor] para o comprador [credor]” (EISENBERG, 2009, p. 211, tradug¢do nossa): trata-se
dos casos de frustracdo “em que o credor, antes da ocorréncia do evento frustrante, efetuou
gastos confiando no cumprimento do acordado e um dos objetivos do contrato era o de induzir
o credor a incorrer nesses custos, pois o devedor queria reservar [para si] o tempo e o trabalho
do credor” (EISENBERG, 2009, p. 232-233, tradu¢@o nossa). Nessa hipdtese, essencialmente,
o credor deveria ser indenizado pelos custos de oportunidade que suportou ao confiar no

cumprimento do contrato pelo devedor (EISENBERG, 2009, p. 259).

3.2 0 TESTE DA ASSUNCAO LIMITADA DE RISCO

Conforme ressaltado alhures, o teste da assuncao limitada de risco preceitua ser o
devedor digno de tutela judicial “se, como resultado de um aumento dramatico e inesperado
de custos, o cumprimento resultaria numa perda financeira significativamente maior do que o
risco de perda que as partes razoavelmente teriam esperado que o devedor assumisse”
(EISENBERG, 2009, p. 234, tradugao nossa). Como também ja foi sublinhado acima, o teste
da assunc¢do limitada de risco consiste, a rigor, numa especificacdao do teste da pressuposi¢ao
tacita, sendo que a pressuposicao tacita discutida se refere a quanto de risco deveria o devedor
assumir (EISENBERG, 2009, p. 234). Dessa maneira, tanto o teste da pressuposi¢do tacita
compartilhada quanto o teste da assun¢do limitada de risco recorrem a metodologia do
contrato hipotético, buscando identificar o que as partes teriam acordado caso tivessem

disposto expressamente acerca da questdo controvertida (EISENBERG, 2009, p. 241).

Contudo, enquanto o teste da pressuposi¢do compartilhada ¢ centrado no evento futuro
em si, isto ¢, na alteracdo das circunstancias ¢ aborda “se a ocorréncia de um evento
determinado legitima a parte prejudicada a tutela judicial” (EISENBERG, 2009, p. 241,
traducdo nossa); o teste da assuncao limitada de risco foca-se na magnitude do evento, ou
seja, no grau da alteragdo das circunstancias e aborda “se o aumento dramadtico de custos
experimentados pela parte prejudicada a legitima a tutela judicial” (EISENBERG, 2009, p.
241, traducdo nossa). Ademais, conforme serd visto adiante, dada essa abordagem
diferenciada, os remédios devidos as partes no teste da assun¢do limitada de risco se diferem

dos devidos no teste da pressuposicao tacita compartilhada (EISENBERG, 2009, p. 242)
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Portanto, questdo central no teste da assun¢do limitada de risco, como sugere a sua
propria denominagdo, ¢ a analise da assuncdo de riscos pelas partes. Como bem ressalta
Einsenberg, “[N]ormalmente cada contratante ird expressamente ou implicitamente assumir
algum risco. A questdo ¢ [:] quanto de risco foi assumido” (EISENBERG, 2009, p. 241,
traducdo nossa)? Conforme destaca o citado jurista, normalmente, espera-se que o devedor
assuma o risco por ‘“um aumento moderado ou razoavelmente previsivel de custos”
(EISENBERG, 2009, p. 241, tradugdo nossa), tendo em vista ser insito aos contratos de
execugao nao instantanea a transferéncia de riscos (EISENBERG, 2009, p. 241). Inclusive a
possibilidade de exploracdo dessa transferéncia ¢ uma das razdes pelas quais tais tipos de

contratos sao preferidos em relagdo aos de execucdo instantanea (TRIANTIS, 2000, p. 102).

Em outros casos, ainda, pode o devedor assumir tacitamente o risco por aumentos
expressivos de seus custos (EISENBERG, 2009, p. 241). Nesse sentido, pode-se inferir tal
assuncdo através de diversas circunstancias, tais como: a qualidade das partes, v.g., “no caso
de uma ou ambas serem especuladores” (EISENBERG, 2009, p. 241, traducdo nossa); a
duragdo do contrato, uma vez que “[...]Jquanto mais longo o contrato, mais razoavelmente
previsivel se torna um aumento consideravel nos custos durante a vigéncia da relagdo
contratual” (EISENBERG, 2009, p. 241, tradugdo nossa); “clausulas de ajuste de preco em
contratos a longo termo” (EISENBERG, 2009, p. 241, tradu¢dao nossa); embutidura de um
prémio no preco (EISENBERG, 2009, p. 242); dentre outras.

No que toca a aumentos drasticos e extremos nos custos, entretanto, elucida Eisenberg
(2009, p. 242, traducdo nossa) que normalmente
[...] um vendedor [devedor]| ndo estaria disposto a aceitar um risco
extremamente grande ou |[...] cobraria do comprador um prémio elevado para
aceitar tal risco [...]. O comprador [credor], por sua vez, dificilmente gostaria
de pagar o prémio exigido pelo vendedor para cobrir tal risco, especialmente

quando os danos do comprador essencialmente remontariam a um ganho
fortuito [perdido] do que uma perda no sentido comum do termo.

A parte final da passagem acima escrita pode ser explicada da seguinte maneira: geralmente,
em casos de alteragdo de circunstancias, ha um aumento drastico de precos no mercado
(atingindo, portanto, todos os agentes econdmicos de determinado mercado e ndo um sé
agente isoladamente), de modo que, a0 mesmo tempo em que o cumprimento do contrato se
torna mais oneroso para o devedor, o valor da prestacdo sobe no mercado e,
consequentemente, torna-se mais valorosa para o credor (EISENBERG, 2009, p. 238). Desse

modo, supondo que o devedor ndo tenha cobrado um prémio elevado para cobrir o risco



35

igualmente elevadissimo, caso o devedor ndo cumpra o contrato e nao seja digno de tutela, o
dano sofrido pelo credor consubstanciaria numa perda de ganho fortuito (poderia, por
exemplo, ter adquirido por “x” uma mercadoria cujo valor atual ¢ “10x”) e ndo uma perda
propriamente dita, isto ¢, o credor ndo veria seu patrimonio reduzido comparativamente com o
status quo ante (ndo teria “gasto” nada a mais) (EISENBERG, 2009, p. 238). Dai porque nao

ha incentivo ao credor em aceitar o prémio embutido pelo devedor.

Observa-se, destarte, que o teste da assun¢do limitada de risco se aproxima
consideravelmente da teoria da excessiva onerosidade italiana e do préprio art. 478 do CC/02,
uma vez que teste remonta essencialmente a casos de excessiva onerosidade ou
impraticabilidade (impracticability), isto €, casos nos quais o cumprimento do contrato ainda
se mostra possivel, porém a duras penas. E possivel entender, ainda, a partir da explicacio
acima, que, geralmente, a onerosidade excessiva para o devedor implica a extrema vantagem
para o credor (exigida pelo art. 478 do CC/02), consistente na obten¢ao da prestacdo por um
valor mais baixo do que ¢ praticado, apos a alteragdo de circunstancias, por outros agentes

economicos (DIAS, 2013, p. 79).

Ademais, percebe-se uma aproximacao com a teoria da imprevisdo, vez que essa nao
cuida apenas de eventos imprevisiveis, mas também de eventos previsiveis de consequéncias
imprevisiveis (na mesma linha do Enunciado 17 da I Jornada de Direito Civil do CJF?), o que
pode ocorrer justamente se, no bojo do contrato, assume-se o risco pelo acontecimento de um
determinado evento superveniente razoavelmente previsivel (por exemplo, inflacdo), mas nao
pela magnitude do evento e de suas consequéncias (por exemplo, hiperinflagdo). Nessa linha
de intelec¢do, também ha uma aproximagdo com as teorias da base do negdcio e com a ja
mencionada teoria da imprevisdo, visto que essas exigem, para a concessdo de tutela ao
devedor, que esse ndo tenha assumido o risco pela ocorréncia do evento superveniente, sendo

impossivel incluir na interpretacdo do termo “evento”, a sua magnitude.

No que toca aos remédios a que fazem jus as partes, conforme mencionado acima,
nesse aspecto, o teste da assun¢do limitada de risco também se diferencia do teste da
pressuposi¢ao tacita compartilhada. Nesse sentido, sendo o devedor exonerado diante da
verificacdo de que as circunstancias se alteraram de forma tdo drastica que ndo se poderia

razoavelmente esperar a assuncdo de risco de tal monta por ele, o credor deve ser tutelado

2 “A interpretagdo da expressdo "motivos imprevisiveis" constante do art. 317 do novo Cédigo Civil deve abarcar
tanto causas de despropor¢do nao-previsiveis como também causas previsiveis, mas de resultados
imprevisiveis”.
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pelos danos que sofrera decorrentes da ndo recebimento da prestagdo. Sendo assim, deve-se
proteger o interesse positivo do credor (expectation damages), colocando-o na posi¢cdo em
estaria caso o contrato tivesse sido adequadamente cumprido (EISENBERG, 2009, p. 244).
Nessa esteira, constatado que o credor, em virtude da nao execucdo do contrato pelo devedor,
deverd buscar a prestag¢do junto a outros agentes do mercado (agora, porém, pelo valor apds a
alteracdo de circunstancias), a principio, ele deveria ser indenizado por tal gasto adicional,
consistindo o valor dessa indenizacao na diferenca entre o valor pactuado originariamente no

contrato e o novo valor de mercado da prestacao (EISENBERG, 2009, p. 237-238).

Ocorre, porém, que, nos casos de que trata o teste do risco ndo assumido, o valor de
mercado atual da prestacao sofre um aumento em tal grau que ultrapassa o risco assumido
pelo devedor. Dessa forma, o devedor nao devera indenizar o credor pela diferenca entre o
prego originariamente ajustado e o preco de mercado apds a alteragdo de circunstancias, mas
sim pela diferenga entre o preco inicialmente ajustado e o prego hipotético cujo aumento
estava inserido no risco assumido pelo devedor (EISENBERG, 2009, p. 244-245). Ha,
portanto, uma limitacdo dos expectation damages (EISENBERG, 2009, p. 244). Para a
determinac¢do desse preco hipotético cujo aumento era razoavelmente esperado, pode-se
recorrer ao histérico de pregos nos ultimos dez ou vinte anos e identificar qual foi o maior

aumento percentual ocorrido durante esse periodo (EISENBERG, 2009, p. 245).
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4 TRATAMENTO JURISPRUDENCIAL DA ALTERACAO DE CIRCUNSTANCIAS
NO CONTEXTO DA PANDEMIA DA COVID-19

Compreendidas, de forma ampla, as principais teorias que abordaram e/ou abordam a
influéncia de fatos supervenientes no equilibrio contratual e a luz dos testes de Einseberg, os
quais incorporam elementos da andlise econdmica do Direito, passa-se, agora, a andlise da
jurisprudéncia brasileira, notadamente do Tribunal de Justica do Estado de Minas Gerais
(TIMG) relativamente a aplicacdo, no contexto pandémico, das normas atinentes alteracao de
circunstancias. A partir disso, serd possivel abordar diretamente os problemas centrais de que
cuida este estudo, quais sejam, o modo como os Tribunais brasileiros tém aplicado os
institutos e teses relativos a alteracdo de circunstancias no contexto da pandemia da COVID-
19; se o advento da pandemia teria alterado o tradicional cenario de aplicacdo
excepcionalissima dos mecanismos de revisdo e resolucdo contratuais por excessiva
onerosidade superveniente; e se seria adequada, sob o ponto de vista técnico, da analise
econdmica do Direito, da distribui¢do equanime de riscos entre as partes e da seguranca
juridica, a aplicacdo jurisprudencial das principais teorias revisionistas vigentes no

ordenamento juridico patrio.

4.1 ALTERACAO DE CIRCUNSTANCIAS E PANDEMIA SEGUNDO O TIMG

No ambito do Tribunal de Justica de Minas Gerais (TJMG), ao se utilizar o
mecanismo de pesquisa avangada do proprio TIMG e se pesquisar pela presenga dos termos
“‘onerosidade excessiva’ ‘pandemia’ E” nas ementas’ de acorddos de apelagdes civeis’
publicados até 14/11/2022°, encontrou-se 58 acordaos, sendo 43 deles relevantes® para o
presente estudo. Ja em pesquisa pelos termos “’imprevisdao’ ‘pandemia’ E” nas ementas de

acordaos de apelagdes civeis publicadas até a referida data, foram encontrados 111 acérdaos,

* Pesquisou-se pela presenga nas ementas com vistas a aumentar as chances de acoérddos que tratam do
desequilibrio contratual nas razoes de decidir e ndo apenas a titulo de obter dicta.

* Pesquisou-se por apelacdo para excluir resultados relativos a agravos de instrumento, os quais, normalmente,
tratam de concessdo de tutela provisdria (vide art. 1.015, I, CPC) e, consequentemente, se valem de cognigdo
sumaria e precaria.

> Data de realizac@o da consulta.

¢ Foram considerados irrelevantes acorddos: que nao tratam de revisdo contratual ou resolugdo contratual;
repetidos; e que tratam de questdo meramente processual ou ndo adentram no mérito em si.
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sendo 59 deles relevantes’. Por fim, ao se buscar pelos termos “’base objetiva’ ‘pandemia’ E”
nos mesmos moldes das duas pesquisas anteriores (presenca dos termos nas ementas de
apelacdes civeis publicadas até 14/11/2022), chegou-se a 11 acdrdaos, sendo 4 deles

relevantes. No total, foram encontrados, portanto, 180 acérdaos, sendo 106 deles relevantes.

Assim sendo, averiguou-se, de inicio, que dentre esses 106 julgados, 51 concederam
tutela ao devedor, seja através da revisdo contratual seja através de outros remédios (v.g.,
resolucdo e afastamento total ou parcial de multas devidas por rescisdo antecipada; reembolso
do valor pago a maior), € 55 ndo concederam tutela ao devedor. Ou seja, cerca de 52% dos
acorddos se mostraram desfavordveis a concessao de tutela ao devedor e 48% se mostraram
favoraveis. Nota-se, portanto, que embora haja a prevaléncia da ndo interferéncia judicial na
relacdo contratual, dada a baixa diferenga percentual frente a interveng¢ao judicial, ndo se pode

dizer que essa, no contexto da pandemia, tenha sido excepcionalissima.

Outrossim, verificou-se que dentre os 51 acérdaos que concederam tutela ao devedor,
apenas 12 diziam respeito a relagdes de consumo e 21 tratavam de contratos celebrados entre
partes sofisticadas, profissionais (18 acérddos era atinente a relacdo civil entre partes ndo
sofisticadas). No bojo dos 55 julgados que negaram tutela ao devedor, por sua vez, 19 eram
relativos a relagdes de consumo e 13 concerniam a relagdes contratuais entre partes
sofisticadas (23 acoérdaos tinham como substrato fatico a relagdo civil entre partes nao
sofisticadas). Percebe-se, destarte, que, embora o CDC exija o atendimento de menos
requisitos para revisdo/resolucdo contratual por onerosidade excessiva superveniente em
comparagdo com o CC/02, a maior parte dos acérdaos nos quais foi deferida a tutela era

regida por esse diploma e ndo por aquele.

Nessa esteira, cumpre destacar que, dentre todos os 106 julgados, em apenas 2
acorddos, a imprevisibilidade foi tida como controvertida (na Apelacio Civel
1.0000.21.130721-0/002 e na Apelacao Civel 1.0000.20.450680-2/002), embora nao se
tratasse, nesses acordaos, de imprevisibilidade, uma vez que, no primeiro, o relator invocou
tal fator sob o argumento de que a pandemia ja estava instaurada ao tempo da contratacio
(MINAS GERALIS, 2022a) (ou seja, na verdade nao se tratava de imprevisibilidade do evento,
mas sim de ndo superveniéncia/contemporaneidade do evento) e, no segundo, foi analisado,
em verdade, a vencimento da obrigacdo, o qual era anterior a pandemia (MINAS GERALIS,

2021). Nos demais acérdaos, sequer foi questionada a extraordinariedade ou imprevisibilidade

” Também foram considerados irrelevantes acordaos que tratavam de impossibilidade superveniente, a qual foge
ao foco deste estudo; e que continham em suas ementas termos ja pesquisados.
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do evento pandémico. Observa-se, assim, uma certa tendéncia em se presumir a pandemia da
COVID-19, dadas as suas caracteristicas (especialmente a sua excepcionalidade, gravidade e
extensao), como um evento extraordinario e imprevisivel, de modo que, mesmo em contratos
civis e empresariais, a analise dos casos passa a se focar em critérios outros além da
imprevisibilidade e extraordinariedade, tais como a presenca de onerosidade excessiva, de
vantagem ou a alocacdo de riscos. Pode-se dizer, assim, que, nos termos do teste da
pressuposi¢ao tacita compartilhada, dada a extrema excepcionalidade e gravidade da
pandemia da COVID-19, presume-se que ambas as partes pressupuseram inconscientemente,
quando da celebragdo do contrato, que a ndo realizacdo de tal cendrio pandémico era tida
como certa, de modo que eventual tutela ao devedor deve ser afastada diante da presenca de
uma das excegdes a esse teste, principalmente a substancialidade do impacto do evento
superveniente. Portanto, em regra, o evento pandémico confere tutela ao devedor nos termos
dos testes de Eisenberg, somente sendo essa afastada diante da presenca de uma das excegdes

descritas alhures.

No que toca a fundamentagao dos julgados, salta aos olhos, em primeiro lugar a
prevaléncia de acérddos que consideraram como relevante o impacto da pandemia sobre
situacdo financeira do devedor (v.g. perda de renda, queda de faturamento). Nesse sentido,
constatou-se que em 66 dos 106 acorddos encontrados foi levado em consideragcdo
(exclusivamente ou aliado a outros argumentos) o abalo da situacdo financeira do devedor
causado pela pandemia, seja para conceder a tutela (considerou-se que tal impacto foi
comprovado e havia nexo causal entre ele e as medidas restritivas adotadas em combate a
pandemia) seja para nega-la (considerou-se que o referido comprometimento da situacdo
financeira nao foi demonstrado ou que nao havia nexo causal entre ele e as medidas restritivas

combativas do evento pandémico).

Percebe-se, assim, a prevaléncia de elementos subjetivos na andlise do desequilibrio
contratual. Conforme ensinamentos de Anderson Schreiber (2020, p. 456), sob pena de
comprometimento da segurancga juridica das relagdes comerciais, o impacto do evento sobre a
relacdo contratual deve ser analisado a partir do contrato em si e de sua equacdo econdmico-
financeira, nao justificando a tutela judicial ao devedor o mero abalo da situagdo economico-
financeira desse. Nessa linha de inteleccdo, ressalta-se que na Apelagao Civel
1.0000.20.512103-1/002 e na Apelagao Civel 1.0000.20.545191-7/003 foi adotado justamente

tal entendimento, tendo sido ressaltado que o abalo da situacdo econdmica subjetiva do
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devedor ndo ¢ idoneo a caracterizar o desequilibrio contratual (MINAS GERALIS, 2022b,
2022c¢).

Certamente tais dificuldades financeiras suportadas por muitos devedores a partir do
implemento da pandemia nao podem ser olvidadas pelo Direito. Contudo, embora as referidas
situagdes sejam sensiveis, rigorosamente, a luz das principais teorias revisionistas, ao devedor
nao poderia ser dada tutela com fundamento em tal abalo financeiro subjetivo. Seria possivel,
sim, diante das consequéncias gravissimas do evento pandémico, a concessdo de tutela
juridica através de legislagdo especifica emergencial, tal como a Lei 14.024/2020, que
conferiu remédios alternativos aos devedores de contratos de financiamento estudantil do
FIES, e os Projetos de Lei 3534/2020 e 3606/2020, os quais sdo atinentes a contratos de
financiamentos de veiculo. Ressalta-se que foi perdida uma grande oportunidade com a Lei

14.010/2020, a qual promoveu alteragdes muito timidas no ambito do direito contratual.

Além disso, na esteira dessa tendéncia de andlise fulcrada em elementos subjetivos,
percebeu-se que em 28 julgados a impossibilidade total ou parcial da exploragdo comercial do
objeto do contrato (tipico de contratos de locacdo comercial, nas quais geralmente houve
frustracdo do fim do contrato) foi considerada como indicio corroborador desse abalo (ou da
falta dele, nos casos de negativa de tutela). No entanto, o mais adequado tecnicamente seria
que ocorresse o contrario, isto €, deveria ser a queda de rendimentos utilizada como indice
corroborador da frustracdo do fim do contrato, tal como se procedeu na Apelagdao Civel
1.0000.20.529464-8/002 (MINAS GERAIS, 2021b) (unico julgado fundamentado dessa

maneira).

Tratando especificamente de contratos de loca¢do comercial, Anderson Schreiber nos
ensina que a impossibilidade de exploracdo comercial do imovel causada pela pandemia se
trata de frustra¢do (temporaria ou definitiva) do fim do contrato (SCHREIBER, 2020, p. 455),
uma vez que a exploragdo comercial do imovel se trata da causa-fim dos contratos de locagao
comercial, isto ¢, o “motivo concreto que se persegue mediante a obtencdo do contrato,
motivo este conhecido por ambas as partes” (FARIAS; ROSENVALD, 2020, p. 697). Assim,
com o advento das restricdes impostas pela pandemia a exploragdo de atividades comerciais, a
consecuc¢ao desse fim se torna impossivel, mas nao as prestagcdes em si (tanto as prestagoes da
locataria — pagamento dos valores devidos mensalmente — como as da locadora —
disponibilizagdo do imoével — ainda sdo possiveis). Nos termos do teste de Eisenberg, ¢
possivel considerar que a possibilidade de exploracdo comercial do imovel e a ndo ocorréncia

da pandemia eram circunstancias tidas como certas pelos contratantes, sendo certo que a
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incorre¢do dessa pressuposicdo tacita, por se tratar de elemento central do contrato, seria
fundamento para tutela judicial caso ela tivesse sido explicitada. Assim, tendo sido frustrada,
pela pandemia, a consecu¢do da causa-fim do contrato, entende-se que o impacto de evento
pandémico foi significativo, de modo que, caso fossem conhecidas as circunstancias ao tempo
da contratagdo, o contrato ndo teria sido celebrado nos termos origindrios ou nem mesmo teria
sido celebrado. Diante disso, ja restaria evidente objetivamente o desequilibrio contratual
exigido para a tutela do devedor, ndo sendo necessario se valer do impacto gerado pelo evento

pandémico na capacidade econdmico-financeira do devedor.

No entanto, apesar dessa prevaléncia de andalise calcada em elementos subjetivos, em
outros julgados envolvendo a frustragao do fim contrato, o desequilibrio contratual foi aferido
com base no impacto das restricdes impostas em virtude da pandemia na relacdo contratual
em si, notadamente nos casos de impossibilidade de exploragdo comercial, pelo locatério, do
imoével locado comercialmente. Nessa ordem de ideias, digna de destaque ¢ a Apelagdo Civel
1.0000.21.039872-3/001, em que a frustragdo do fim do contrato foi abordada mais
diretamente, inclusive fazendo mencao a clausulas contratuais que demonstravam a causa-fim
do negocio (no caso, a exploragdo comercial de imdvel locado comercialmente) (MINAS

GERAIS, 2021c).

Todavia, nota-se que em certos julgados, principalmente naqueles relativos a contratos
de financiamento de veiculos, o desequilibrio contratual foi analisado equivocadamente,
dando a impressao de que a andlise se centrava em critérios objetivos, sendo que, na verdade,
foram sopesados aspectos da situagdo patrimonial subjetiva do contratante. Nessa esteira, uma
espécie de demanda relativamente comum era a de prestadores de transporte escolar (“vans
escolares”) que, diante das restrigdes impostas a prestacdo presencial de aulas, tiveram sua
atividade comprometida, ndo auferindo renda e, consequentemente, tendo dificuldade em
adimplir as parcelas dos contratos de financiamento dos veiculos utilizados nesse transporte.
Diante desse cenario, ndo raramente a tutela era conferida ao devedor a partir dessas

restrigdes.

Ocorre, porém, que, em tais casos, geralmente ndo era demonstrada a relacdo
especifica entre a impossibilidade, gerada pela pandemia, do desempenho da atividade do
devedor (com a queda de renda) e a causa-fim do contrato em si nem era demonstrado o
conhecimento dessa causa-fim pelo outro contratante (um dos pressupostos da frustracdo do
fim do contrato). Assim, ndo era sopesado se a causa-fim do contrato consistia no

financiamento de veiculo para exploragao comercial ou simples financiamento de veiculo
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(que poderia ser utilizado para qualquer fim), isto ¢, se tal finalidade consistia numa
pressuposi¢ao (tacita ou expressa) compartilhada. Exemplo nitido dessa fundamentagdo
equivocada ¢ a da Apelagcdo Civel 1.0000.21.047026-6/002, na qual o veiculo financiado
sequer era utilizado como instrumento de trabalho do devedor (MINAS GERAIS, 2021d).

Tal equivoco na fundamenta¢do foi inclusive destacado nos votos divergentes
(vencidos) contidos na Apelacao Civel 1.0000.21.029893-1/003, na Apelacao Civel
1.0000.21.137124-0/001 e na Apelagdo Civel 1.0000.20.508683-8/002 (MINAS GERAIS,
2022d, 2021e, 2021f). Nessa esteira, no bojo do voto condutor (vencedor) da Apelagao Civel
1.0000.21.022372-3/002, a frustragdo do fim do contrato foi abordada diretamente e foi
demonstrada claramente a frustragdo da causa-fim contratual e o conhecimento dessa pelo

credor, contrariando, portanto, a tendéncia acima exposta (MINAS GERALIS, 2022¢).

Em verdade, percebe-se que, nos julgados de fundamentagdo equivocada pertinentes a
espécie de caso acima referida, a intengcdo implicita do julgador ¢ a de se valer de elementos
mais objetivos, como a frustragdo do fim do contrato, uma vez que nos julgados se
condicionava temporalmente, na grande maioria das vezes, o remédio a persisténcia das
restricdes impostas a circulagao de pessoas. Caso realmente se quisesse levar em consideracao
o impacto a capacidade financeira do devedor, o remédio a esse conferido deveria, entdo, se
estender para além do fim de tais medidas governamentais, tendo em vista que a recuperagao
da referida capacidade ndo ¢ instantanea (apenas 3 julgados procederam dessa forma). Logo, o
que se percebe ¢ um certo déficit de fundamentagdo, ndo sendo utilizados direta e
profundamente elementos objetivos para a afericdo do desequilibrio contratual, embora, em

esséncia, essa seja a intengdo implicita.

Outrossim, verifica-se que raramente eram feitas referéncias as condi¢des de mercado,
seja para determinar a dignidade de tutela do devedor, seja para determinar a espécie de
remédio contratual devido ou quantifica-lo. Por exemplo, na Apelagdo Civel
1.0000.22.096408-4/001 um dos fundamentos para a negativa de tutela ao devedor
(comerciante que, diante das restrigdes a exploragdo comercial do imovel locado
comercialmente, pleiteava tutela judicial) foi a auséncia de demonstragdo de obtengdo de
vantagem para o locador, uma vez que esse também foi atingido pela pandemia (MINAS
GERALIS, 2022f). Todavia ndo foi ponderada a conjuntura de mercado apds a ocorréncia do
evento pandémico, isto €, se o locador poderia ou ndo o alugar o imével pelas mesmas

mensalidades naquelas condigdes econdmicas.
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Certamente, o impacto da pandemia sobre ambas as partes (dupla onerosidade) deveria
ser considerado como fator preponderante para a alocagdo hipotética de riscos e de
distribuicao de Onus entre as partes, de forma que os 6nus advindos do evento deveriam ser
suportados totalmente ou em maior grau pela parte que sofreu menores prejuizos ou com
maior capacidade econdmica de suportd-los. Nessa esteira, encontra-se fundamentada nesses
moldes a Apelacdo Civel 1.0000.21.039872-3/001, relativa a um contrato de locacdo
comercial em shopping center € na qual o relator ndo afastou a multa rescisoria e apenas a
reduziu (o contrato havia sido resolvido) em 2/3, pois o cenario pandémico havia prejudicado
as chances do credor de encontrar contratantes alternativos naquele contexto (ou seja, o credor
também foi afetado) (MINAS GERAIS, 2021g). Destaca-se que foram encontrados treze

outros julgados fundamentados em premissas similares (totalizando 14 acordaos).

Outro exemplo de julgado no qual foram consideradas as circunstancias do mercado ¢
a Apelagdo Civel 1.0000.21.051277-8/001. Isso, porque, em seu bojo, o percentual da redugao
da nova prestagao devida pelo devedor (mensalidades de curso presencial que passou a ser
remoto) foi determinado a partir das praticas comerciais vigentes (mensalidades de cursos
remotos de outras instituicoes de ensino) (MINAS GERAIS, 2021h). Aferiu-se, assim,
objetivamente a reducdo causada pela pandemia no valor da contraprestagdo a ser recebida
pelo devedor. Ademais, foi determinado o reembolso do valor pago a maior (MINAS
GERAIS, 2021h), em conformidade com os ensinamentos de Eisenberg. Nesse caso, todavia,
talvez pudesse ter sido levado em considera¢ao na quantificagdo do remédio os investimentos
que tiveram de ser despendidos pela instituicdo de ensino prestadora, com vistas a realizagao
de uma distribuicdo equanime de 6nus e de uma alocagdo hipotética de riscos, tal como

ocorreu na Apelagao Civel 1.0000.20.547701-1/003 (MINAS GERALIS, 20211).

Foi ainda considerada a conjuntura historica de mercado na Apelacdo Civel
1.0000.21.105821-9/002, a qual aplicou implicitamente o teste do risco nao assumido. Na
ocasido, o relator destacou que o indice de precos ajustado para o pagamento das prestacoes
relativas a compra e venda de um imével (IGMP) subiu muito acima do verificado nos trés
anos anteriores (2017 a 2020), tendo em vista a alta de 31,10% do IGPM em 2021 se
comparada com o maior aumento de tal indice em 2019 (8,27%) (MINAS GERALIS, 2022g).
Assim, implicitamente o relator considerou que ambas as partes compartilharam a
pressuposicao tacita de que devedor assumiria o risco pelo aumento de pregos até certo nivel,
mas ndo pelo aumento dréstico, razdo pela qual aquele seria digno de tutela. Nessa esteira, em

conformidade com os ensinamentos de Eisenberg, o mencionado relator determinou a adogao
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do IPCA, o qual variou em niveis similares aos dos antigos IGPMs. Esse, portanto, trata-se de
exemplo de julgado calcado em elementos objetivos e atento as variagdes tipicas do mercado,

tendo sido aplicado, ainda que implicitamente, o teste do risco assunc¢do limitada de risco.

Ademais, um outro aspecto notavel na analise desses julgados ¢ a presenca da
confusdo entre impossibilidade superveniente e onerosidade excessiva superveniente. Nesse
sentido, foram encontrados 4 julgados (todos relativos a casos de desequilibrio contratual
superveniente) nos quais foi realizada essa confusdo e a negativa de tutela do devedor foi
fundamentada na possibilidade de cumprimento das prestagdes pelo devedor ou na ndo

inviabilizacao do regular cumprimento do contrato.

No que toca aos contratos de prestacdo de servicos educacionais, percebeu-se, no
ambito do TIMG, a utilizacdo de fundamentacao mais adequada, objetiva e abrangente, nao
desconsiderando a eventual perda, advinda das medidas de combate a pandemia, do valor da
contraprestagdo devida ao devedor consumidor. A titulo de exemplo, cita-se a Apelacao Civel
1.0000.20.449490-0/002. Nessa, discutia-se a possibilidade de revisdo das mensalidades de
curso de medicina que, devido as restricdes a circulagdo de pessoas, passou a ser prestado
remotamente ao invés de presencialmente (MINAS GERAIS, 2021j). O relator, entdo, levou
em consideracdo que a ndo ministracdo das aulas praticas durante tal periodo restritivo
reduziu significativamente o valor da contraprestacao a ser recebida pelo devedor, tendo em
vista a especial importdncia de aulas praticas presenciais para cursos da area da Satde
(MINAS GERAIS, 2021j). Considerado tal cendrio, o referido relator concedeu a tutela ao
devedor consistente na reducdo da mensalidade em percentual correspondente a perda do
valor da referida contraprestacdo, o qual seria apurado em sede de cumprimento de sentenga
(MINAS GERALIS, 2021j). Todavia, foi facultado a institui¢do de ensino cobrar a diferenca
apos o retorno presencial dessas aulas (MINAS GERAIS, 2021j). Nota-se, assim, que no
referido acordao nao desconsiderou a perda do valor da contraprestagdao a ser recebida pelo
devedor, como também ndo se olvidou dos interesses do credor, tendo sido redistribuidos os

onus advindos do evento pandémico.

Quanto aos remédios conferidos ao devedor em caso de dignidade da tutela de seus
interesses, prevaleceu a revisao contratual (45 acédrdaos), principalmente no sentido de
reducdo em 50% da prestacdo devida (5 dos 50 acordaos) e da suspensdo do contrato (26 dos
50 acérdios). Um dos motivos de tal prevaléncia da reducdo em 50% pode ser a maior
probabilidade de ndo alocagdo desigual de riscos (assuncao tacita) ou a igual capacidade de

suporte de prejuizo das partes (alocagdo hipotética), o que atrairia tal reducao em 50%. Outros
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remédios incluem (ndo somente) a resolucdo com afastamento ou reducdo da multa por
rescisdo antecipada (a depender dos riscos assumidos ou dos prejuizos das partes) € o
reembolso dos valores reconhecidos como pagos a maior; a ado¢ao do IPCA em substitui¢ao
ao IGPM com indice de precos; e o pagamento com base no consumo efetivo (nos casos de

contratos de uso de sistema de distribui¢ao de energia).
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5 CONCLUSOES

Nao hé duvidas de que a pandemia da COVID-19 impactou o desenvolvimento de
diversos contratos e de suas respectivas economias internas, notadamente através da
imposicao estatal de medidas de restri¢dao a circulagdo de pessoas em combate a proliferagao
da doenca. Nesse sentido, através da andlise, a luz das principais teorias revisionistas e dos
testes de Eisenberg, de casos do TIMG envolvendo desequilibrio contratual superveniente
advindo do evento pandémico, foi possivel, mesmo que diante dessa relativamente pequena
amostra de casos frente a realidade nacional, compreender, em certo modo, como as Cortes
brasileiras tém abordado tal impacto da pandemia sobre os contratos, notadamente nos casos

de onerosidade excessiva superveniente e de frustracao do fim do contrato.

Nessa esteira, retomando as perguntas centrais que nortearam este trabalho, percebeu-
se, em primeiro lugar, que, no cendrio pandémico, certamente a aplicagdo dos mecanismos de
revisdo e resolu¢do contratuais por excessiva onerosidade superveniente deixou de ser
excepcionalissima, embora permaneca sendo a exce¢do. Nesse sentido, notou-se um maior
equilibrio na razao entre os casos que concederam tutela ao devedor e os que nao concederam

tal tutela.

Em segundo lugar, quanto ao modo de aplicacdo jurisprudencial dos institutos
relativos a alteragdo de circunstancias (notadamente os da onerosidade excessiva
superveniente e da frustracdo do fim do contrato) e das teorias a eles subjacentes, observou-se
uma preponderancia de analises fundamentadas exclusivamente ou conjuntamente em fatores
subjetivos externos ao contrato, tal como o abalo financeiro subjetivo do devedor, o que
compromete a seguranca juridica das relacdes comerciais. Desse modo, a minoria dos
julgados se fundamentou em fatores mais objetivos, tais como a frustra¢do do fim do contrato,
a conjuntura de mercado e a alocagdo hipotética ou tacita de riscos. Ademais, verificou-se em
diversos julgados a aplicagdo equivocada ou nao detalhada do instituto da frustragdo do fim
do contrato, ndo sendo demonstrado que o fim frustrado do contrato se tratava de

pressuposicao compartilhada entre as partes e ndo de pressuposi¢ao unilateral.

Portanto, tecnicamente a aplicagdo desses institutos se revelou mista, tendo alguns
julgados os aplicado erroneamente e outros ndo. Nao se olvida de que o presente estudo tratou
de amostra relativamente pequena de acordados, porém ja se pdde ter uma nog¢do de como a

jurisprudéncia brasileira abordou tais impactos da pandemia sobre os contratos.
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